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Очерк 3. 
СТРУКТУРНЫЕ СДВИГИ В ЭКОНОМИКЕ КАК ПРЕДПОСЫЛКА И РЕЗУЛЬТАТ РАЗВИТИЯ ЧЕЛОВЕЧЕСКОГО КАПИТАЛА

3.1. РОСТ ДОХОДОВ НАСЕЛЕНИЯ КАК ВАЖНЕЙШИЙ ФАКТОР ФОРМИРОВАНИЯ ПОСТИНДУСТРИАЛЬНОЙ СТРУКТУРЫ ЭКОНОМИКИ: 
МЕЖСТРАНОВОЕ СРАВНЕНИЕ
Содержание понятия «структура» составляют наиболее значимые и устойчивые взаимосвязи элементов совокупности, отражающие спонтанно сложившееся и потом закрепившееся на практике разделение труда. Сектора, отрасли, подотрасли, производства, словом, вся базирующаяся на разделении труда иерархическая цепь отраслевой структуры экономики, способна меняться так же стихийно, как и родилась. Помимо технико-экономических факторов, характер разделения труда определяется историческими, культурно-психологическими, природно-климатическими и прочими особенностями конкретной страны. Оттого реальный механизм приведения в действие структурных подвижек в национальном хозяйстве существенно отличается от идеальных схем, возникающих в умах учёных, анализирующих исключительно ход и последствия научно-технического прогресса. Только рассматриваемый в контексте более широкого процесса социально-экономического развития феномен НТП способен дать объяснение глубоким структурным трансформациям в производстве и потреблении, сопровождаемым интенсивным внедрением новшеств во многие сферы хозяйства. Выступая в качестве неизбежного следствия процесса социально-экономического развития, структурные изменения оцениваются по-разному одними и теми же субъектами хозяйственной деятельности в зависимости от конкретной ситуации, в которой они их застигли. Структурные изменения воспринимаются как позитивное явление в связи с техническим прогрессом или социальными достижениями, но способны ассоциироваться и с чем-то негативным: обременительной перестройкой производственного аппарата, усилением требований к его мобильности, изменениями на рынке товаров и услуг или сокращением числа традиционных рабочих мест. Производитель, товары которого вследствие применения в производстве революционного изобретения раскупаются нарасхват, видит только положительное в происшедших изменениях, в то время как его бывшие конкуренты, лишившиеся сбыта в результате устаревания их продуктов, очевидно, отрицательно отнесутся к проявившимся структурным подвижкам во вкусах покупателей. То же самое с людьми, нашедшими работу в новых технически прогрессивных производствах и потерявших работу в устаревающих традиционных производствах. Обретшие новые, лучшие места приложения своих трудовых способностей люди, безусловно, станут приветствовать прошедшие структурные изменения и, напротив, утратившие возможность трудиться по прежней профессии и вынужденные посредством переквалификации приобретать иные, относительно хуже оплачиваемые профессии, к тому же зарабатывая свой хлеб вдали от дома, несомненно, будут жаловаться на происшедшие изменения. С общеэкономической же точки зрения структурные изменения обычно оцениваются позитивно, ибо выступают как форма перемещения факторов производства к лучшему хозяину и, тем самым, обеспечивают экономический рост.

В рыночной системе хозяйствования непосредственные причины структурных сдвигов коренятся в изменениях предложения и спроса. Последние происходят не как изолированные национальные процессы, во всё большей степени получая импульсы из международного пространства. Импульсы к структурным сдвигам и реакции приспособления к ним станут предметом последующего анализа. В современной экономической теории преобладает мнение, согласно которому для хода структурных сдвигов импульсы, исходящие со стороны предложения, имеют большее значение, нежели импульсы, исходящие со стороны спроса. Изменения в структуре предложения базируются на продуктовых, технологических и организационных нововведениях (выведении на рынок новых товаров и услуг, новациях в процессе производства, в частности, через внедрение затрато- или экологосберегающих технологий и инновациях, связанных, к примеру, с местоположением производства, с перемещением основного капитала в места, где возможно особенно экономичное ведение производства). Реализация любой из указанных инноваций связана со значительным риском, готовность к которому Йозеф Шумпетер определял центральным качеством динамичного предпринимателя в рыночной среде. Действуя как пионер, ускоряя развитие рынка, вводя в хозяйственный оборот на коммерческой основе новые продукты и производственные технологии, предприниматель-новатор осваивает рынок, добиваясь успеха на нём. Вместе с тем, каждый новый продукт вытесняет старые продукты, каждая новая технология делает до сих пор применявшиеся технологии ненужными, то есть наблюдается процесс творческого разрушения. Важнейшие инновационные продукты во всемирном процессе индустриального развития, такие как паровая машина, автомобиль, самолёт, компьютер и микропроцессор, являлись в своё время не чем иным, как введением разрушающих новшеств. Глубинной причиной широкого применения радикальных нововведений в производстве становилось исчерпание возможностей экономического роста «вширь», на основе прежних технологий и их продуктов, что сопровождалось появлением избыточного капитала, неоправданным увеличением экономических издержек, стагнацией уровня жизни населения. Свёртывание устаревших производств и массовое перераспределение ресурсов в новые технологические цепи представляют собой непременное условие дальнейшего экономического роста, впрочем, весьма болезненное при наличии большого объёма устаревших производственных мощностей и при сопротивлении социально-экономических институтов их разрушению. Снятие возникающей при этом социально-экономической напряжённости и перевод проистекающей из неё активности населения в конструктивное русло предполагает осуществление глубоких социальных и институциональных нововведений, в свою очередь, требующих времени и согласия в обществе относительно безальтернативности происходящих перемен. Подвижки в структуре спроса являются результатом меняющихся с ростом доходов приоритетов в потреблении и реакций на изменения относительных цен. Обе причины вызывают как сдвиги между частным потреблением, складывающимся из потребления домохозяйств и потребления обслуживающих домохозяйства некоммерческих организаций, инвестициями, расходами государства, сальдо экспорта и импорта, так и сдвиги внутри этих составляющих совокупного спроса (табл. 3.1). 

Таблица 3.1 
Структура использования ВВП в Республике Беларусь (1) и в Российской Федерации (2), в процентах к итогу

	Годы
	Частное           потребление
	Государственное потребление
	Инвестиции
	Чистый

Экспорт

	
	1            2
	1             2
	1        2
	1          2

	1990
	47,3       48,6
	23,9         20,9
	26,6    30,3
	2,2       0,2

	1991
	46,4       45,7
	21,0         16,9
	29,2    37,1
	3,4       0,3

	1992
	51,1       35,5
	15,4         14,3
	32,0    35,7
	1,5     14,5

	1993
	58,0       46,2
	17,8         17,9
	41,0    27,9
	-16,8       8,0

	1994
	60,2       47,1
	20,1         22,6
	32,9    25,7
	-13,2       4,6

	1995
	59,1       51,7
	20,5         19,5
	24,8    25,3
	-4,4       3,5

	1996
	60,0       50,3
	20,6         20,6
	23,5    23,7
	-4,1       5,4

	1997
	57,9       53,5
	20,7         21,3
	27,3    22,3
	-5,9       2,9

	1998
	58,1       57,9
	20,0         18,7
	26,8    16,2
	-4,9       7,2

	1999
	59,0       53,6
	19,6         14,6
	23,8    14,7
	-2,4     17,1

	2000
	57,9       46,6
	19,8         14,7
	25,8    18,6
	-3,5     20,1

	2001
	58,5       50,8
	21,9         14,3
	24,1    22,0
	-4,5     12,9

	2002
	60,0       50,8
	21,2         16,9
	22,3    21,1
	-3,5     10,8

	2003
	56,4       51,4
	21,1         17,0
	26,3    21,3
	-3,8     10,1

	2004
	54,4       49,0
	20,9         16,0
	31,0    21,0
	-6,5     14,0

	2005
	51,5       48,8
	18,0         15,3
	28,6    21,1
	-2,4     14,8


Изменения в структуре использования ВВП в Беларуси и в России до 2000 года свидетельствовали об уменьшении спроса на инвестиционные товары, сопровождавшемся, естественно, спадом в выпускающих их отраслях. Причём, если широко представленная в российской экономике добывающая промышленность была в состоянии компенсировать сокращение внутреннего спроса, переключившись на внешний рынок, то у перерабатывающей промышленности, занимающей существенно более важное место в белорусской экономике,  и, прежде всего, машиностроения, таких возможностей было меньше. Наряду с этим, сокращение реальных доходов населения в девяностые годы привело к увеличению доли пищевой промышленности в структуре белорусской и российской экономики, поскольку изменения в потребительском спросе наименьшими темпами происходили по товарам, обладающим низкой эластичностью спроса, в том числе по продуктам питания. Начавшийся в 1996 году в Беларуси экономический рост, практически удвоивший ВВП за рассматриваемый период, заметно оживил инвестиционную активность предприятий, вынужденных к тому же соответствующим образом реагировать на более жёсткие требования к качеству товаров и услуг со стороны ускоривших в 2000-е годы наращивание своей платёжеспособности домохозяйств. 

Впрочем, само по себе, в отрыве от объективно сложившихся инвестиционных потребностей национальной экономики, уменьшение или увеличение удельного веса инвестиций в структуре использования ВВП ещё не повод для однозначно негативных или позитивных оценок. Последовательное снижение доли инвестиций в ВВП ФРГ, составившее за период 1971– 2005 годов более 10%, отнюдь не ослабило позиции страны в мировой экономике, хотя, следует отметить, вызвало оживлённые дискуссии среди экономистов относительно долгосрочных последствий этого процесса. В ФРГ накоплен большой опыт обновления основного капитала за счёт реконструкции существующих производственных мощностей. Разумность переноса акцента в финансировании капитальных вложений на средства амортизационного фонда в условиях возникновения финансовых сложностей понятна и, как правило, экономически оправдана. Альтернативная политика расширения мощностей и строительства новых предприятий более капиталоёмкая, сильнее зависит от общеэкономической ситуации, да и куда сложнее в исполнении. К тому же, экспансию, осуществляемую посредством увеличения размеров чистого накопления за счёт сокращения возмещения выбытия, сопровождает процесс старения производственного аппарата. Существуют и иные причины, приводящие к возрастанию значения реконструкции в воспроизводстве основного капитала. Благодаря НТП имея более высокие уровни производительности, экономичности, ресурса рабочего времени, новые машины и оборудование в состоянии заменять старые, давая существенный прирост производственной мощности без увеличения числа единиц техники. При ограниченности финансовых ресурсов соблазн превратить чистые накопления в статью экономии на издержках велик, особенно если конъюнктура на рынке склоняет к этому, поскольку спрос на выпускаемую продукцию не растёт или даже уменьшается. Совместное влияние комплекса приведённых причин обусловило то, что в традиционных отраслях экономики сегодня основную часть инвестиций принято направлять на обновление имеющегося производственного аппарата.

Иное соотношение чистого накопления и возмещения выбытия наблюдается в отраслях, работающих на рынке инновационных продуктов. Динамичная, быстро меняющаяся среда этих рынков, к тому же характеризующаяся быстрым и в целом устойчивым ростом спроса, предопределяет и регулярное обновление производственной программы, и увеличение объёма предложения поставщиками. Оптимальным вариантом для фирм, действующих в передовых отраслях, считается сбалансированное сочетание интенсивно идущего возмещения выбытия с высокими темпами накопления, когда не в ущерб замене устаревшей техники обеспечивается значительное расширение производственных мощностей. Возможности, открывающиеся в случае успешного проведения такой инвестиционной политики велики, однако сложны и стоящие задачи: масштаб затрат предполагает соответствующую отдачу от сделанных вложений, состоящую, прежде всего, в существенном повышении технико-технологического уровня и эффективности функционирования производственных мощностей, в сокращении сроков их обновления, в выведении на рынок новых инновационных продуктов. Естественно, такое хозяйственное поведение сопряжено с повышенным риском, но оно позволяет достигать нового качества в экономическом развитии. Таким образом, предпочтение, отданное вложениям в реконструкцию либо в расширение производственных мощностей и строительство новых предприятий способно в дальнейшем серьёзно повлиять на отраслевую структуру экономики. И наоборот, опережающее развитие передовых наукоёмких либо традиционных отраслей национальной экономики в определённой мере предопределяет нарушение установившегося баланса между возмещением выбытия и чистым накоплением.

Присутствие описанной взаимной связи между структурой капитальных вложений и межотраслевыми сдвигами весьма значимо на современном этапе развития белорусской и российской экономики вследствие ожидаемых в ближайшие годы больших объёмов выбытия основного производственного капитала по причине физического и морального износа. Обеспечение даже простого его воспроизводства потребует самого серьёзного увеличения объёмов инвестиций. Наверняка в ситуации нехватки инвестиционных ресурсов будет доминировать линия на возмещение выбытия действующих мощностей. Вместе с тем, если руководствоваться задачей создания фундаментальных основ устойчивого роста экономик Беларуси и России на длительную перспективу, мало просто заменить выработавшую свой срок технику, необходимо на качественно ином уровне обновить производственный аппарат в обеих странах. Полноценная модернизация экономики немыслима без её переструктурирования на основе выделения производств и отраслей, способных облагородить валовый продукт страны новыми продуктами высокой степени переработки, конкурентоспособными равно на внутреннем и на зарубежных рынках. Формирование таких отраслей не обойдётся без значительных инвестиций в создание и расширение их технико-технологической базы, для чего придётся увеличить долю чистого накопления в общем объёме капитальных вложений. Впоследствии удельный вес возмещения выбытия вновь повысится, но только после завершения периода первичного накопления.

Таблица 3.2  
Использование ВВП в ФРГ, в процентах к итогу

	Годы
	Частное

потребление
	Государственное

потребление
	Инвестиции
	Чистый

экспорт

	1971
	52,63
	17,93
	27,88
	1,56

	1981
	54,31
	19,94
	21,33
	4,42

	1991
	56,47
	19,08
	23,36
	1,09

	1992
	56,74
	19,60
	23,13
	0,53

	1993
	57,43
	19,84
	22,22
	0,51

	1994
	56,71
	19,85
	22,86
	0,58

	1995
	56,89
	19,81
	22,65
	0,65

	1996
	57,02
	20,01
	21,82
	1,15

	1997
	56,58
	19,81
	21,65
	1,96

	1998
	56,47
	19,65
	22,34
	1,54

	1999
	56,17
	19,61
	22,42
	1,96

	2000
	56,30
	19,27
	22,62
	1,54

	2001
	56,62
	19,48
	20,54
	0,81

	2002
	58,07
	18,98
	19,82
	1,81

	2003
	59,41
	19,20
	17,33
	4,06

	2004
	59,08
	18,78
	17,31
	4,83

	2005
	59,12
	18,83
	17,18
	4,87


При сравнении данных таблиц 3.1 и 3.2 обращает на себя внимание многократное превышение доли чистого экспорта в российском ВВП над значениями аналогичного показателя в ФРГ, а также отрицательные значения белорусского сальдо экспорта и импорта. Так, если в структуре использования ВВП в Германии за последние 10 лет среднегодовое значение удельного веса чистого экспорта составляло +2,5%, то в России - +11,5%, а в Беларуси составляло – 4,2%. Столь существенные различия в значениях удельного веса чистого экспорта отчасти объясняют меньшие среднегодовые величины удельного веса частного и государственного потребления в российском ВВП, чем в ВВП Беларуси (на 6,1% и 3,5%) и в Германии (на 6,2% и 2,5%, соответственно). А вот среднегодовая доля инвестиций в Беларуси оказалась на 5,8% выше, чем в России, и на 5,6% выше, чем в Германии. В целом динамика удельных весов по всем представленным в таблицах частям ВВП в Беларуси и особенно в России отличалась куда меньшей стабильностью даже в отношении направления движения. Доли частного и государственного потребления в Германии медленно, но уверенно возрастали (с 1971 по 2005 годы на 6,5% и 0,9%, соответственно), доля инвестиций, напротив, достаточно быстро убывала (на 10,7% за тот же период времени). 
Однозначной тенденции не продемонстрировала только доля чистого экспорта, что, впрочем, наблюдалось и по ВВП Беларуси и России. Доля частного потребления в российском ВВП имела тенденцию к росту до 1998 года, после чего началось её снижение. В Беларуси уменьшение доли частного потребления как тенденция пока себя не проявило. То же самое в России имело место в динамике доли государственного потребления, только годом перелома стал 1997 год. Подобного в Беларуси не наблюдалось. Доля инвестиций последовательно убывала вплоть до 2000 года, когда направление движения сменилось на противоположное. Беларусь и здесь проявила большую устойчивость, в период 1991–2005 годов, показав следующие колебания значений удельных весов в ВВП: частное потребление – до 1,3 раза, государственное потребление – до 1,4 раза, инвестиции – до 1,3 раза, чистый экспорт – до 7 раз . За тот же период рекорды по амплитуде колебаний в ВВП России била доля чистого экспорта (до 67 раз), затем шли доля частного потребления (до 2,5 раза), доля государственного потребления и доля инвестиций (до 1,6 раза). Для сравнения, максимальная амплитуда колебаний в ВВП Германии за рассматриваемый период времени имела место у доли чистого экспорта (до 9,5 раз), да и доли инвестиций, государственного и частного потребления демонстрировали куда меньший диапазон изменений (до 1,3; 1,1; 1,0 раз, соответственно). Десять лет непрерывного экономического роста, с одной стороны, показывают относительную устойчивость белорусской экономики, с другой, для продолжения такой позитивной динамики в экономике нужно провести серьёзные структурные преобразования, имеющие целью повышение конкурентоспособности белорусских товаров и услуг на мировых рынках. Относительно России остаётся надеяться, что после окончательного завершения прохождения трансформационного периода российская экономика, сумев существенно ослабить свою зависимость от конъюнктуры на зарубежных рынках сырья, перейдёт к отличающейся меньшей нестабильностью модели развития с опорой на внутренний спрос, определяющей составляющей которого выступает спрос домохозяйств, чему и должны послужить прогрессивные секторально-отраслевые структурные сдвиги.

Спрос на потребительские товары в первую очередь связан с уровнем доходов населения и изменениями в нём. Ещё в 1857 году Э. Энгель, опираясь на исследования структуры бюджетов рабочих семей, обосновал ряд статистических закономерностей, впоследствии получивших название «закон Энгеля». Согласно ему, по мере роста доходов наблюдается продвижение по иерархической пирамиде материальных потребностей в направлении от низших к высшим. Зависимость спроса по отдельным товарам от уровней семейных доходов немецкий учёный выразил однофакторными функциями:

Qi = fi (J),

где J - доход,

Qi – объём потребления i-того блага (объём удовлетворённого спроса).

Форма графически выражающих эти функции кривых Энгеля различна. В случае идентичности движения спроса и доходов она линейная, в случае опережения или отставания динамики спроса от динамики доходов форма кривой, соответственно, выпуклая или вогнутая. Система кривых Энгеля отражает доминирование спроса на товары, удовлетворяющие базовые потребности (пищевые продукты, готовая одежда, съём жилья) при низких доходах и предпочтение, отдаваемое товарам не первой жизненной необходимости (качественные потребительские товары длительного пользования, частные услуги, собственное жильё) при среднем и высоком доходе. Даже относительно небольшое увеличение доходов обычно приводит к подвижкам в структуре потребительских бюджетов семей, находящим выражение, прежде всего, в сокращении доли средств, направляемых на приобретение не престижных товаров повседневного спроса.

Конкретизировать и уточнить характер относительного изменения спроса при изменении дохода на единицу позволяет расчёт коэффициента эластичности спроса по доходу:
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- спрос, являющийся функцией дохода.

Эластичность спроса по доходу по разным товарам имеет неодинаковые значения. Так называемые малоценные товары, к которым относятся продукты питания низких сортов вроде картофеля, маргарина или муки, отличает отрицательное значение коэффициента эластичности. Возрастание доходов сопровождается уменьшением потребления таких товаров. Основные продовольственные товары и товары «невидимого» текущего потребления (такие, как галантерея, нижнее бельё, дешёвые предметы ширпотреба) в развитых странах обладают малой эластичностью по доходу. (0<( Jdi <1). Близкой к единице считается величина эластичности верхней одежды фабричного изготовления, спрос на которую обычно растёт пропорционально доходу. Высокую эластичность спроса по доходу (( Jdi >1) демонстрируют престижные товары длительного пользования и услуги, связанные с управлением собственностью, со здоровьем и путешествиями.

Ощутимо растущие реальные доходы возвышают потребности людей, закладывая в семейных бюджетах базу для покупки благ, обеспечивающих их обладателям комфортные и здоровые условия жизни, а также искомый социальный статус. В структуре питания существенно увеличивается доля дорогих облагороженных продуктов высокой степени готовности к потреблению при одновременном сокращении доли дешёвых продуктов, не подвергшихся глубокой переработке, таких как хлеб в зерне и цельное питьевое молоко. Увеличение доли населения с относительно большими доходами (среднего класса), имеющих усложнённые вкусы и потребности и заявляющих о них на рынке посредством предъявления платёжеспособного спроса соответствующей структуры, требует непрерывной дифференциации производимых товаров и услуг. Разнообразие и новизна продукции в глазах таких потребителей зачастую важнее оптимальности соотношения цены и качества, с чем всерьёз приходится считаться производителям, перестраивающим свои производственные программы сообразно запросам этой пусть весьма разборчивой, но устойчиво платёжеспособной группы потребителей. Подобное давление клиентов на бизнес придаёт последнему больше динамизма и креативности в духе шумпетерианской «созидательной разрушительности» (дословно, «креативной деструктивности»), заставляет отказываться от привычных продуктов и отработанных технологий. В данном контексте спорным выглядит звучащее порой мнение, согласно которому социальные установки второстепенны, когда речь идет о здоровье экономики, поскольку наиболее актуальным является нахождение ответа на вопрос, как заставить экономику снова двигаться вперед. При такой трактовке проблемы обеспечения экономического роста из круга его движущих сил выпадает не только активно ищущий нового потребитель, но и резко сужается поле действия инновационно настроенного предпринимателя: скудность доходов и, соответственно, фантазии большинства потребителей мало способствует обилию новаторских идей в бизнесе. Рассуждая же с позиции исторической перспективы, следует отметить, что за высокой эластичностью спроса по доходу в развивающемся обществе стоит долгосрочный процесс возвышения потребностей его членов, являющийся, согласно канонам экономической науки, основной причиной активного ведения людьми хозяйственной деятельности. Обратившись к типовой кривой жизненного цикла продукта (рис.3.1) можно заметить уменьшение степени эластичности спроса по доходу по мере устаревания продукта

Спрос на i-тый потребительский товар (Qi)
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                         Реальные доходы на душу населения (J)

 Рис.3.1 – Кривая жизненного цикла продукта с учётом изменения реальных доходов на душу населения

В фазе ввода продукта спрос реагирует эластично, однако сбыт относительно мал. С увеличением доходов на душу населения спрос вступает в фазу экспансии, идёт массовое производство продукта. Спрос здесь высокоэластично реагирует на подъём доходов. С дальнейшим ростом доходов происходит постепенное насыщение рынка данным продуктом. В фазе насыщения значение коэффициента эластичности спроса по доходу колеблется в диапазоне от единицы до нуля. Если со временем выяснится, что потенциал совершенствования данного продукта ничтожен или отсутствует вовсе, то коэффициент эластичности может принять даже отрицательное значение.

Характерная для большинства продуктов логистическая форма кривых Энгеля (по продуктам малой ценности кривые имеют параболическую конфигурацию) ставит перед многими предпринимателями проблему приближения к границам насыщения по выпускаемым ими продуктам. Решать указанную проблему позволяет ведение инновационной деятельности, придающей продукту улучшенное качество или новые востребованные рынком свойства. Повышая эластичность спроса по доходу, нововведения отодвигают пределы насыщения рынка данным продуктом, создавая перспективу продолжения бизнеса с ним. В противном случае предпринимателю грозит изнурительная ценовая война с неутешительным итогом на закате жизни его продукта. Актуальность ведения инновационной деятельности особенно велика для предпринимателей, работающих на рынках высокоразвитых стран с товарами, имеющими значения эластичности спроса по доходу больше единицы. Высокая, почти синхронно с наращиванием объёмов производства растущая оплата труда приводит к подвижности индивидуального спроса с тенденцией в направлении возвышения потребностей. С 1960 года и по конец 80-х годов удельные веса долгосрочных средних затрат домашних хозяйств в ФРГ изменились следующим образом: затраты на продукты питания сократились на 12,9% (с 32,23 до 19,33%), расходы на промышленные товары увеличились на 1,77% (с 37,19 до 38,96%), затраты на услуги дали прирост в 11,13% (с 30,58 до 41,71%).
 В 2001 году затраты домашних хозяйств составили, соответственно, 19,3%, 37,37% и 43,71%.
 Ёмкий, дорогой внутренний рынок богатых стран рождает мощнейшие импульсы к структурной перестройке, перенося конкурентную борьбу с цен на качество и новизну товаров и, в случае успеха, с лихвой компенсирует предпринимателю инновационные издержки предоставлением квазимонопольных условий реализации на фазе ввода продукта. Таким образом, для структурных сдвигов в экономике величина эластичности спроса по доходу имеет следующие последствия: в развивающейся экономике с растущими доходами наибольший рост следует ожидать от отраслей, выпускающих продукты с высоким показателем эластичности по доходу, не забывая, впрочем, о возможности достижения ими границы насыщения по отдельным группам товаров (по обрабатывающей промышленности девяти стран-лидеров ОЭСР к изделиям с высокими темпами роста спроса относят оргтехнику и электронное оборудование, авиационно-космическую технику, продукцию химико-фармацевтической промышленности, электротехнические изделия и изделия точной механики); отрасли с положительным показателем эластичности, но меньше единицы, растут медленнее, чем рост доходов (ими выпускаются, в частности, целлюлозно-бумажные, резинотехнические, пластмассовые изделия, пищевые продукты); отрасли с отрицательной величиной эластичности неуклонно сокращают свою долю участия в создании общественного продукта (это угледобыча, сталелитейная, судостроительная, кожевенная, текстильная и швейная промышленность). Однако воспользоваться очевидными выгодами работы с высокими технологиями по силам не каждому. Среди минимально необходимых предпосылок вхождения в high-tech-сообщество в западной литературе принято выделять концентрацию усилий на инвестициях в человеческий капитал, в противоположность привычному акценту на инвестициях в основной капитал. Процесс превращения самого предпринимателя и персонала его фирмы в приоритетный объект для инвестиций является сложным во многих отношениях. Чтобы начать думать о работниках не как о затратах, подлежащих минимизации, а скорее как об активах, нуждающихся в оптимизации, предпринимателю придётся серьёзно поработать и над собой. Подобные изменения в бизнес-мышлении даются непросто. К тому же, возникнут организационные проблемы в части количественного измерения человеческих ресурсов и отдачи, получаемой от них. Потребуется иная система внутрифирменного учёта, свободная от характерных недостатков ныне существующей. В наши дни по меньшей мере спорным выглядит применение учётно-финансовыми службами подхода, при котором покупка обычного персонального компьютера рассматривается как действие по увеличению активов компании, а затраты на поиск и привлечение высококлассного специалиста относятся к единовременным расходам, снижающим прибыль в отчётном периоде. В полном объёме справиться с проблемами такого рода, быть может, окажется по силам только творческому предпринимателю. Во всяком случае, предназначением недавно заявившего о себе поколения предпринимателей творческого типа, по всей видимости, станет окончательная адаптация организационно-экономических характеристик процесса производства к последствиям перехода главенствующей роли в нём к человеческому фактору.

Позволяя захватывать лидерство на наиболее перспективных направлениях развития, технологические успехи приучают предпринимателей к новаторскому стилю хозяйственного поведения. Резкое сокращение сроков разработки и коммерческой эксплуатации новых продуктов и технологий существенно усложняют задачу своевременного использования заимствованных новинок, например, закупаемых в виде лицензий. Тактика следования в хвосте лидеров с концентрацией усилий на освоении чужих продуктовых и технологических новшеств в ущерб собственным разработкам всё чаще перестаёт оправдывать себя уже в среднесрочной перспективе. Напротив, выгоды, извлекаемые из прямого участия в продвижении от научного знания к введению новшества в рыночный оборот, оказываются тем весомее, чем значимее вклад предпринимателя в инновационный процесс. В цене теперь самостоятельное мышление, независимый творческий подход к достижениям НТП, нетривиальные хозяйственные решения, позволяющие при удачном соединении с капиталом и деловой хваткой добиваться заслуженного признания на рынках отмеченных конкуренцией качества и новизны. Инновационное давление спроса, переориентирующегося по мере увеличения доходов на продукты повышенного качества и новизны, принуждает производителей уделять первостепенное внимание инновационной активности в сфере технологий. В цепи «доходы – предпочтения – технологии» присутствуют ярко выраженные сильные обратные связи. Привнося новинки и совершенствуя качество товарного предложения, инновации в производственных процессах оказывают существенное влияние на предпочтения людей. Повышая производительность труда, и этим снижая цены, они увеличивают реальные доходы. Идущее в русле технологического прогресса переструктурирование спроса по отдельным группам товаров, в конечном счёте, выливается в расширение совокупного спроса, означающее продолжение экономического роста.

Возрастание производственных возможностей в ходе замещения капитала и труда знанием в виде технологий, позволило учёным рассматривать технологии в качестве полноценного фактора производства, находящегося во владении определённых лиц. Соответственно, это изменило взгляды на структурную динамику развития системы факторов производства. Известно, что предложение факторов производства увеличивается неравномерно. Опережающими темпами идёт накопление капитала и квалификации, медленнее прирастают трудовые ресурсы. Однозначную оценку достаточно противоречиво выглядящей динамики объёмов пригодных к хозяйственному использованию природных ресурсов дать трудно, однако факт ограниченности потенциала их роста очевиден. Различия в темпах роста между факторами производства прямо сказываются на структуре совокупного спроса и совокупного предложения. В тех странах, где накопление капитала и квалификации существенно опережает прирост рабочей силы, под давлением увеличивающихся доходов на душу населения происходят описанные ранее подвижки в структуре спроса, а именно, начинают действовать эффекты Энгеля со всеми вытекающими отсюда последствиями. Предложение факторов производства также неодинаково складывается по отраслям. Ускоренный рост одного из факторов производства повышает удельный вес отраслей, в которых он интенсивно используется. Оттягивая на себя ресурсы из других отраслей, данный процесс вызывает относительное, а иногда и абсолютное сокращение объёмов выпуска в них. Например, стремительное развитие компьютерных технологий в США сопровождается оттоком капиталов из промышленности, способствующему дальнейшей деиндустриализации экономики этой страны. Наглядным свидетельством тому выступил наблюдавшийся некоторое время назад бурный подъём фондовых индексов информационно-компьютерных фирм при довольно скромно выглядящих на этом фоне успехах промышленных компаний в деле привлечения капитала через фондовый рынок. Казалось бы, в полном соответствии с канонами либеральной экономической мысли, без видимого вмешательства внерыночных сил движение капиталов на американском фондовом рынке послужило началу перехода к новому технологическому порядку. Вместе с тем, согласно всеобщему признанию, даже принимая во внимание вброс в информационно-коммуникационный сектор огромных финансовых ресурсов, воплотиться в жизнь указанная тенденция переструктурирования экономики смогла прежде всего благодаря наличию в США мощной, мобильной сферы научно-технических исследований и конструкторских разработок. Инвестированию предшествовало создание передовых технологий, открывших самые широкие и, к тому же, вполне реальные перспективы экономического роста. Уже впоследствии масштабное применение компьютерных технологий раздвинуло игровое пространство для сбережения важнейших производственных факторов, этим закладывая базу повышенной ценовой конкурентоспособности ряда американских товаров. Возможно, похожая ситуация в самом ближайшем будущем будет наблюдаться в области биотехнологий, располагающих весьма перспективным рынком сбыта продукции генной инженерии, начиная от лекарств и кончая новыми породами скота и сортами растений.

Поскольку рычаги управления экономикой исподволь переходят в руки производителей знаний и владельцев технологий, в межотраслевой конкуренции за ресурсы на первый план выдвигается обладание технологическими, информационными ресурсами и генерирующим их человеческим капиталом. Дешевизна труда и сырья уступают роль главных конкурентных преимуществ лидерству в технологической гонке, превосходству в организации производства, быстроте доступа к достоверной, исчерпывающей информации. Составлявшие прежде гордость индустрии затратоёмкие физические структуры мало-помалу превращаются в обузу, лишающую манёвренности многие базовые отрасли промышленности, понижающую скорость протекания экономических процессов в них. Желание иметь устойчивый экономический рост в условиях нарастающего дефицита ресурсов извлекаемых из окружающей среды (прежде всего, сырья, энергоносителей, продовольствия), побудило передовые национальные хозяйства встать на путь сворачивания пожирающих территорию и разрушающих экологию физических структур энерго- и материалоёмких отраслей (сталелитейной, судостроительной, химической) и перехода к наработке и аккумуляции новых технологических знаний. В наши дни лидерство в международной конкуренции всё чаще сохраняется благодаря развитию ноу-хау при одновременном выведении массового производства ряда товаров (автомобилей, одежды, бытовой электроники, оборудования для текстильной промышленности) в менее развитые страны. Проистекающее отсюда понижение значения материального производства и возвышение сектора услуг в высокоразвитых национальных хозяйственных системах вызывает дальнейшие подвижки в видах вовлекаемых в производство ресурсов. По сравнению с классическим товаропроизводящим хозяйством сервисная экономика постиндустриального типа куда меньше нуждается в привлечении дополнительных материальных благ и, в то же время, несравненно более зависима от накопления интеллектуальных ресурсов, технологий, информации, отчего в ней прогнозируется определённый крен в сторону социальности.

Тенденция к постепенной переориентации на потребление интеллектуальных услуг высокого качества обещает придать иной характер человеческой деятельности, существенно модифицировав социально-экономическую структуру общества будущего. Опирающееся на достигнутые успехи в промышленной сфере и высокий уровень благосостояния людей, грядущее постиндустриальное общество, если оно действительно примет вид общества знаний, явит собой новое состояние цивилизации, в котором, быть может, найдут подтверждение отдельные положения трёхсекторной модели экономики, предшествовавшей современным постиндустриальным теориям. На сегодня ясно одно: внешние условия, как-то дефицит природных ресурсов и подвижки в социально-гуманитарных ценностях, определяют содержание очередного этапа эволюции отраслевой структуры высокоразвитых экономик, а вот станет ли прогнозируемая масштабная структурная перестройка реальностью хозяйственной жизни в ближайшие годы, зависит от интенсивности обновления применяемых технологий.

Формировать и реализовывать новые технологические инициативы, концентрируясь на производстве наукоёмких товаров выгодно, но доступно не всем. Выпуск технически передовой продукции и услуг предполагает высокую степень обеспеченности капиталом, научным персоналом и высококвалифицированной рабочей силой. Обладание производственным, финансовым и человеческим капиталом представляет собой исходное условие достижения технологической конкурентоспособности тех или иных отраслей национального хозяйства. Его выполнение требует значительной занятости в сфере НИОКР с концентрацией научных сил на наиболее перспективных направлениях научно-технического развития, правильно определить которые помогает коммерциализация высоких технологий. Творческий союз предпринимательских способностей с научными талантами, опирающийся на обильные финансовые инъекции и современную технико-производственную базу – такова итоговая формула успеха в мировой технологической гонке. В свете новых мирохозяйственных реалий первоочередной задачей модернизации российской экономики выступает своевременное создание организационных структур, позволяющих для начала хотя бы на локальном уровне реализовать инновационную модель роста. Первым шагом на этом пути может стать решительное преодоление замкнутости научно-технической сферы: сегодня мало только генерировать хорошие идеи, необходимо научиться быстро и эффективно переводить результаты научных разработок в коммерчески востребованные продукты и технологии. Вряд ли применительно к условиям трансформационного периода даже ультралиберальный экономист будет сильно возражать против привлечения силы административного государственного аппарата для обеспечения полноценного использования накопленного в стране научно-технического потенциала (как это, к примеру, имело место при послевоенном восстановлении в континентальной части Западной Европы и в Японии). Поддержка назревающей революции в научной и предпринимательской культуре впоследствии поступит и от пока ещё совсем слабых в современной России институтов гражданского общества, прямо заинтересованных в рассредоточении власти посредством выхода на арену хозяйственной жизни субъектов конкуренции нового типа, делающих основную ставку не на ограничение свободы действий контрагентов, а, напротив, на создание нового рыночного пространства с открытым доступом для всех, способных на нём работать. Действительно успешное продвижение в русле «догоняющего развития», когда используются главным образом уже известные научно-технические достижения, предполагает бережное культивирование первых ростков творческого предпринимательства, крайне неуверенно чувствующих себя в суровом климате российского бизнеса. Выполнить роль «садовника», разумно проводя селекцию с целью дать простор росту инновационного предпринимательства, на сегодняшний день в нашей стране объективно в состоянии лишь государство, естественно, в случае наличия у его полномочных представителей соответствующего желания и способности должным образом распорядиться располагаемым властным ресурсом.

Разная относительная обеспеченность национальных хозяйств факторами производства диктует их продуктовую специализацию. Производство высокотехнологичных продуктов широко представлено там, где присутствуют сравнительные преимущества в уровне и объёме научного потенциала, квалификации труда и насыщенности капиталом. По большей части энерго- и материалоёмкие стандартные промышленные товары (сталь, целлюлозу, продукты нефтехимии и т.д.) считается целесообразным выпускать в странах, богатых вещественным капиталом и природными ресурсами, а также обладающих достаточно квалифицированной и относительно недорогой рабочей силой. К таким странам в настоящее время причисляют Россию. Состояние обеспеченности основными факторами производства, благоприятствующее изготовлению трудоёмких промышленных товаров (текстильные изделия, одежда, обувь, изделия из кожи) характеризуется наличием многочисленной полуквалифицированной рабочей силы и низких ставок заработной платы. Обладая разнообразием направлений использования, одни и те же факторы производства могут найти применение в разных отраслях. Перевод производственных ресурсов из отрасли в отрасль сопряжён со структурными издержками, величина которых зависит главным образом от степени мобильности перемещаемых факторов, которая, следовательно, должна рассматриваться в качестве внутренней предпосылки интенсификации процесса структурирования национальной экономики.

Теоретически мобильность производственных ресурсов тем выше, чем больше они связаны с трудом человека. Способность к обучению придаёт человеческому капиталу статус ресурса многоцелевого назначения наивысшей степени мобильности. Соответственно, национальные хозяйственные системы насыщенные научным персоналом и высококвалифицированной рабочей силой структурно подвижны и нуждаются лишь в некотором содействии со стороны государства очередной отраслевой перестройке. Проблемы преимущественно возникают в связи с трудоустройством попавших в зону структурного кризиса работников физического труда с низким образовательным уровнем, особенно если их предприятие являлось градообразующим в том в населённом пункте, где они проживают (как часто бывает, к примеру, с угольными шахтами или сталелитейными заводами). Последовательно проводимая государством и бизнесом линия на снижение удельного веса таких работников в общей армии труда существенно сокращает эту часть структурных издержек, позволяя быстрее и безболезненнее адаптировать структурные параметры совокупного предложения Статистические исследования предоставляют достаточно доказательств прохождения главной линии структурных сдвигов в высокоразвитых рыночных национальных хозяйственных системах в направлении от промышленного производства к производству услуг (см. табл. 3.3).

Таблица 3.3 
Удельный вес занятых в промышленности и строительстве по странам «большой восьмёрки» за период 1970–2000 годов (в процентах)

	Страны 
	1970 г.
	1980 г.
	1990 г.
	2000 г.

	Канада
	30,9
	28,8
	24,9
	22,7

	США
	34,4
	30,5
	26,2
	23,1

	Япония
	35,7
	35,3
	34,1
	31,7

	ФРГ
	49,3
	43,7
	38,6
	34,5

	Франция
	39,2
	35,7
	29,7
	24,8

	Италия
	39,5
	37,9
	32,3
	31,4

	Испания
	35,5
	36,0
	33,4
	30,8

	Англия
	44,7
	37,6
	32,3
	26,0


Приведённые в таблице данные недвусмысленно свидетельствуют об обозначившемся лидерстве в движении на пути к экономике постиндустриального общества стран «англосаксонского» блока и последовавшей за ними Франции. Впрочем, отставание стран континентальной Европы от данной группы лидеров имеет весьма относительный характер, особенно на фоне стран Юго-Восточной Азии, Китая и, отчасти, Японии. Уже в конце 80-х годов окончательно перестав позиционировать себя в мировой экономике в качестве стран-фабрик, экономики стран Западной Европы особенно динамично наращивали численность и долю занятых в третичном секторе.

Таблица 3.4 
Численность и удельный вес занятых в секторе услуг в странах Западной Европы (соответственно, в тысячах человек и в процентах)

	Численность и доля занятых в секторе услуг
	2000 г.
	2001 г.
	2002 г.
	2003 г.
	2004 г.

	Германия: численность

                   удельный вес
	23186

63,8
	23598

64,6
	23632

65,1
	23782

66,2
	23945

67,4

	Франция:  численность

                  удельный вес
	16083

69,6
	16546

69,9
	16830

70,5
	16965

70,6
	17078

71,1

	Финляндия: численность

                     удельный вес
	1555

65,7
	1607

66,9
	1616

67,2
	1626

67,7
	1637

68,7

	Швеция:   численность

                  удельный вес
	2998

72,7
	3187

73,5
	3234

74,4
	3254

74,8
	3237

75,1

	Англия:    численность

                  удельный вес
	20319

72,9
	20693

73,5
	21060

74,3
	21507

75,1
	21299

76,3


Наибольшую активность в увеличении занятости в третичном секторе за рассматриваемый период времени показали Германия (3,6%), Англия (3,4%) и Финляндия (3%), в то время как Франция продемонстрировала наименьший темп прироста занятости (1,5%) среди этих пяти стран. Лидерами по уровню занятости в секторе услуг, практически сохранив свой отрыв  от сравнительно более индустриализированных экономик Германии и Финляндии и увеличив его относительно экономики Франции, остались экономики Англии и Швеции. 

Похожая картина предстаёт перед исследователем, обратившимся при проведении анализа секторальной структуры занятости к показателю вновь созданной стоимости. Обнаруживается, что вслед за США, абсолютным лидером по всем характеристикам терциаризации национальной экономики (в 2002 году доля вновь созданной стоимости в секторе услуг этой страны составила 75,6% от величины валового продукта), из рассматриваемой пятёрки стран идёт Англия (73,2%), затем Швеция (70,6%), Германия (70,1%) и Финляндия (65,4%). Если сравнить структуру стоимости созданного продукта со структурой занятости, то выявится только одно существенное различие, касающееся экономики Швеции: высокая доля занятости в секторе услуг (в 2002 году на 9,3% превышавшая уровень по экономике Германии) сочеталась с куда менее заметным опережением по уровню доли вновь созданной стоимости (0,5% в 2002 году). Такая ситуация объясняется главным образом относительно низкой производительностью труда в третичном секторе шведской экономики, основной причиной чего выступает необычно большое даже для западноевропейских стран финансирование предоставления общественных услуг, достигаемое посредством широкомасштабного перераспределения вновь созданной стоимости через налогово-бюджетную систему.

Тренд структурного развития в направлении увеличения доли третичного сектора наглядно проявил себя в динамике изменений практически всех развитых национальных экономик. Сложнее обстоит дело с интерпретацией наблюдаемой эмпирической картины. Споры, идущие по поводу вопроса о том, какие движущие силы стоят за подобной структурной перестройкой экономики и каковы перспективы её продолжения в будущем, не утихают. Внимательное прочтение работ, посвящённых указанной проблематике, позволяет выделить две точки зрения относительно содержания взаимосвязей между производством промышленных товаров и производством услуг. В трёхсекторной модели сектор услуг расширяется, прежде всего, вследствие повышения производительности труда в первичном и вторичном секторах, и проистекающего отсюда насыщения их товарами рынков с дальнейшим высвобождением из сельского хозяйства и промышленности избыточной рабочей силы. Причём принято считать, что позитивной оценки данный процесс заслуживает лишь в случае, если высвобождение работников выступает результатом роста производительности труда, обусловленного внедрением в аграрное и индустриальное производство достижений технического прогресса. Актуальность приведённой оговорки подтвердили события последнего десятилетия, когда раскрылся потенциал широкого использования информационных технологий за пределами индустриально-аграрного комплекса. Случалось наблюдать в странах, фактически не обладавших собственной национальной промышленностью, резкий рост доли третичного сектора, становившегося крупным потребителем зарубежной электронно-вычислительной техники и программных продуктов. Либо, как это имело место в России до кризиса августа 1998 года, сектор услуг без особых усилий занимал позиции, сдаваемые многими деградировавшими производствами и целыми отраслями промышленности и сельского хозяйства. Принципиальной ошибкой было бы пытаться расценивать подобные ситуации в качестве примеров движения по пути «постиндустриализации», которое вовсе не означает прекращения производства материальных благ промышленными методами. Напротив, общество на постиндустриальной стадии своего развития благодаря росту производительности труда во вторичном и в первичном секторах достигает такого уровня насыщения материальными благами, что высокий уровень благосостояния населения становится основой изменения предпочтений и ценностей людей. На смену накоплению материальных благ постепенно приходит накопление невещественных ценностей; фирмы демонстрируют склонность наращивать вложения в технологические знания и человеческий капитал; домохозяйства по возможности отдают предпочтение инвестициям в образование, здоровье, отдых.

Трёхсекторная модель предполагает также более высокое значение эластичности по доходу спроса на услуги, нежели спроса на промышленные и сельскохозяйственные товары. Поэтому увеличение доходов напрямую вызывает экспансию третичного сектора, уменьшение доходов – «рецессию» сектора услуг. Межсекторальный сдвиг в пользу вторичного сектора, заявивший о себе в российской экономике во второй половине 1998 года вполне подтверждает последнее утверждение: резко упавшие доходы населения в наибольшей степени сказались на состоянии третичного сектора, давшего сильный откат назад и по удельному весу в численности занятых, и по доле в ВВП. Реально рассчитывать на вхождение в постиндустриальную элиту могут лишь страны, достигшие высокого уровня жизни населения и обеспечивающие условия для его дальнейшего подъёма. Национальным хозяйственным системам, где подобные предпосылки еще не сложились, предстоит продолжить движение по пути догоняющего индустриального развития с перспективой вознаграждения в виде статуса пороговой страны.

Многолетние наблюдения в разных странах свидетельствуют, что при повышении доходов больше денег затрачивается на услуги, т.е. эластичность спроса по доходу имеет положительное значение. А вот по поводу величины эластичности, – больше она или меньше единицы, – развернулись жаркие споры. Напомним, что создатели модели трёх секторов исходили из установки об опережающем росте спроса на услуги по сравнению с увеличением доходов, задавая соответствующему показателю эластичности уровень, превышающий единицу. Хотя есть немало эмпирических исследований, подтверждающих это предположение, известны исследования, дающие серьёзные основания сомневаться в его правомерности. Обратимся к статистическим данным по Западной Германии о структуре средних затрат домохозяйств за период 60-80-х годов. В 1960 году она имела следующий вид: затраты на продовольственные товары составляли 32,23% от общего объёма, затраты на промышленные товары – 37,19%, затраты на услуги – 30,58%. К концу 80-х годов структура затрат резко поменялась. С третьего на первое место вышли затраты на услуги (41,7%) отодвинув на второе место затраты на промышленные товары (38,97%), а место явного аутсайдера заняли затраты на продукты питания (19,33%).
 Таким образом, в общем-то равномерное распределение затрат по указанным статьям сменило распределение, изменившееся в пользу услуг прежде всего за счёт дискриминации продовольственных товаров. Учитывая опережающий рост цен на услуги в ФРГ при поступательном росте доходов населения за рассматриваемый период, можно придти к заключению о присутствии на стороне спроса на услуги мощного фактора, сумевшего легко преодолеть влияние отталкивающей потребителя ситуации с относительно высокими ценами на услуги. Ускоренный подъём спроса на услуги наблюдается главным образом в странах, имеющих высокий и устойчиво растущий уровень дохода на душу населения. Казалось бы, причина статистически подтверждённой экспансии спроса на услуги найдена – это настолько высокая эластичность спроса на услуги по доходу, что ей не помеха противодействие со стороны ценовой эластичности спроса. Но не будем спешить с окончательными выводами, поскольку детальное изучение вопроса позволяет обнаружить и иные причины.

 Подвижки в затратной части бюджетов домохозяйств могут иметь социоэкономические корни. В развитых странах широкое распространение получил выход женщин на работу по сугубо социальным обстоятельствам, как-то желание самореализоваться вне рамок семьи, стремление обрести равноправие с мужчинами, жажда новых впечатлений. Следствием становится меньший объём работ, выполняемых в домохозяйстве собственными силами и больший объём услуг, покупаемых на стороне. В одном ряду с эмансипацией женщин стоят такие причины, как уменьшение числа детей в семье, отмечаемое по всем развитым странам, и подвижки в структуре профессиональной деятельности. Освободив себя от изрядной части домашних забот, женщина переносит свою активность вовне, за пределы семьи. Массовое появление бывших домохозяек на рынке труда, естественно, не остаётся для него без последствий. Люди, начинающие или возобновляющие свою трудовую карьеру, первоначально предъявляют весьма скромные требования к оплате труда. Ну а поскольку издавна костяк рабочей силы сервисных специальностей составляли женщины, сектор услуг пополняется дешёвым трудовым ресурсом и может предложить потребителям более конкурентоспособные цены. Тем самым, за дополнительным предложением труда следует импульс к расширению со стороны спроса на услуги, и обе указанные силы дают толчок структурному развитию в направлении дальнейшей экспансии третичного сектора. 

Определяемые научно-техническим прогрессом изменения в профессионально-квалификационной структуре рабочих мест ведут к повышению профессиональной и территориальной мобильности рабочей силы. Помимо необходимости усиления комплекса услуг по получению образования, профессиональной ориентации, обучению определённой профессии и специальности, переобучению, повышению квалификации, подбору места работы, это сопряжено с наращиванием оборота по операциям с недвижимостью (в части купли-продажи и найма жилья), услуг по ремонту жилых помещений, транспортных, складских, охранных услуг. Вместе с работой иногда приходится менять и место жительства, неся соответствующие, причём немалые, затраты. Облегчить тяготы переезда берутся специализированные сервисные службы, число которых прибавляется по мере интенсификации процесса совершенствования профессионально-квалификационной структуры работников. Поскольку одновременно с повышением качества рабочей силы, степени её соответствия ужесточающимся требованиям современной экономики полновеснее становятся поступления доходов в домохозяйства, их готовность к тратам на услуги подобного рода укрепляется. Свидетельством тому выступает ощутимое превосходство в мобильности рабочей силы богатых стран над бедными, где нищета приковывает человека и к определённому месту жительства, и к работе по определённой профессии. В этом отношении разумный человек, обладающий имуществом и приносящей хорошие доходы работой гораздо свободнее. С соображениями экономической выгоды у него на равных конкурируют желание сохранить здоровье, сделать свою повседневную жизнь разнообразнее, а работу интереснее, иначе выражаясь, стремление вкладывать зарабатываемые средства уже не столько в окружающие материальные блага, сколько непосредственно в самого себя. Устремлениям такого индивидуума наилучшим образом отвечает обращение к услугам, предполагающим, в отличие от промышленных товаров, совпадение полезного эффекта от их потребления с процессом производства. В конечном итоге приносимое личными услугами расширение собственных физических, интеллектуальных и духовных возможностей выгоднее для человека, нежели накопление промышленных изделий, часть из которых осядет бесполезным грузом в домашнем хозяйстве. Вот только прийти к такому пониманию обычному человеку трудно, минуя этап относительного насыщения сугубо материальных потребностей или, по крайней мере, не ощутив реальности достижения такого состояния. Значит, настоящее переструктурирование затрат домашних хозяйств в пользу расходов на услуги маловероятно без опоры на высокие, устойчиво прирастающие доходы. Пусть произойдут прогрессивные подвижки в профессиональной структуре работников. Они должны будут реализоваться в повышении эффективности функционирования экономики, и часть полученного результата обнаружит себя приращением доходов домохозяйств. То же самое с расширением использования женского труда в национальном хозяйстве. Вследствие превращения домохозяйки в работника домашний бюджет, приобретает дополнительные доходы, а с ними возможности отказаться от части низкоэффективного домашнего производства, замещая его услугами специализированных сервисных служб. Наращивание спроса на потребительские услуги неизбежно упирается в проблему подъёма доходов, отсутствие которого равносильно стагнации производства данного вида услуг. Терциаризация затрат по карману только хорошо обеспеченным домашним хозяйствам и существуют серьёзные обстоятельства, толкающие богатых на этот путь. Обладание имуществом – дело хлопотное и не бесплатное. И чем больше его объём и сложнее состав, тем дороже обходится содержание имущества и управление им. Предоставляемые услуги здесь разнообразны – от уборки и очистки до юридического и бизнес-сопровождения. И у большинства из них одно общее свойство: стоимость услуги привязана к стоимости имущества, причём в определённых случаях она может расти опережающим темпом.

При всём разнообразии социоэкономических причин терциаризации, в конце концов они, по всей видимости, способствуют экспансии сектора услуг посредством участия в решении проблемы уровня и динамики доходов домашних хозяйств. Данное положение справедливо по ряду чисто экономических причин, некоторые из которых и подвергнутся рассмотрению далее. Помимо валовых доходов изменения в спросе на услуги зависят от доли налогов в ВВП страны и от степени различий в доходах населения. Две последние причины по-разному влияют на величины оказываемых частных рыночных и общественных услуг. Потребление услуг, предлагаемых частными фирмами, ограничено доходами конкретного домохозяйства. Доступ к финансируемым из государственных и муниципальных бюджетов общественным услугам если и предоставляется с учётом высоты доходов, то в прямо обратной, по сравнению с частными рыночными услугами, зависимости: чем больше доходы домохозяйства, тем меньше оснований его членам рассчитывать на получение услуг в рамках программ для малоимущих. В силу различий в финансовых источниках оплаты частных и общественных услуг налоги фактически представляют собой изъятия из величины частного спроса на услуги. А для общественных услуг, напротив, налоги – это поступления в общественный фонд спроса на них. Формирование доходов от труда, прибыли, добавленной стоимости, и, следовательно, потребление домохозяйств находится под определяющим воздействием национальных различий в ставках налогов и взносов на социальное страхование. Чем выше уровень налогообложения в стране, тем меньше средств остаётся у домохозяйств для оплаты предлагаемых на рынке частных потребительских услуг, отчего доля работников, занятых в их производстве, ниже. Зато высока доля занятых оказанием общественных услуг, поскольку широкомасштабное перераспределение вновь созданной стоимости через налогово-бюджетную систему предполагает значительные объёмы финансирования производства общественных услуг. Аналогичным образом обстоит дело и с межстрановыми различиями в степени дифференциации доходов. Чем больше в стране разрыв в доходах между самыми богатыми и самыми бедными, тем выше доля занятости в производстве частных рыночных услуг. Особенно наглядно это проявляется в слаборазвитых странах, где относительно немногочисленный (5–10% от всего населения) верхний зажиточный слой населения предъявляет значительный по объёму и довольно разнообразный по составу спрос на частные услуги. Одновременно в таких странах отмечается ощутимое отставание развития сферы общественных услуг. Проследим присутствие указанных связей между уровнем налогообложения, с одной стороны, и изменением соотношения частных рыночных и общественных услуг, с другой, используя сгруппированные в таблицу статистические данные по пятнадцати ведущим странам-членам ОЭСР за 1999 год (см. табл. 3.5). 

Таблица 3.5 
Доля налогов и взносов на социальное страхование в ВВП по странам ОЭСР (данные за 1999 год)

	Страна
	Налоги, % от ВВП
	Налоги и взносы на социальное страхование,   % от ВВП

	Австрия
	28,8
	44,1

	Бельгия
	31,4
	46,6

	Англия
	29,0
	36,3

	Германия
	22,6
	41,4

	Дания
	50,3
	51,9

	Италия
	28,7
	43,5

	Люксембург
	32,5
	44,0

	Нидерланды
	26,4
	43,9

	Норвегия
	31,9
	41,4

	США
	20,9
	27,9

	Франция
	26,1
	45,7

	Финляндия
	36,1
	48,8

	Швейцария
	–
	35,1

	Швеция
	36,5
	51,9

	Япония
	18,1
	28,5


Таблица показывает высокий уровень налогов и взносов на социальное страхование в Швеции, Дании, Финляндии. К тому же, отличаясь сравнительно малой степенью дифференциации доходов населения указанных стран, а также Норвегия, достигли самой высокой доли занятости работников в общественных услугах. Вхождение в данную группу стран Норвегии, имеющей среднюю по рассматриваемым странам долю налогов и взносов на социальное страхование, объясняется присутствием в ней ставшей традиционной для Северной Европы сравнительно небольшой степени различия в доходах населения. Низкие ставки налогов и социальных отчислений в сочетании с крайне высокой для развитых стран степенью дифференциации доходов вывели в безусловные лидеры по занятости в сфере предоставления частных услуг США и Японию. Приближается к лидерам Швейцария, при низких ставках налогов и взносов на социальное страхование сохранившая незначительную степень дифференциации в доходах. Срединную позицию занимают Германия, Франция, Австрия, Нидерланды, Бельгия, где доли занятых как в частных, так и в общественных услугах довольно незначительны. Эти страны показывают средние по высоте значения дифференциации доходов и доли налогов в ВВП. Приведённое межстрановое сравнение свидетельствует о существовании разных путей, ведущих к терциаризации экономики. Сообразно сложившимся институциональным и экономическим условиям в одних национальных хозяйствах упор делается на экспансию частных услуг, в других предпочтение отдаётся услугам общественным. Так, в зависимости от господствующего в стране представления о наилучшей организации перераспределения общественного продукта, на первый план выдвигается тот или иной вид услуг.    

Таблица 6. 
Валовой внутренний продукт и располагаемый доход в расчёте на одного жителя страны в 2002 году (в долларах США)

	Показатели
	Германия
	Франция
	Финляндия
	Швеция
	Англия
	США

	ВВП на одного жителя
	25917
	27217
	26495
	27265
	27948
	36121

	Располагаемый доход одного жителя страны
	16218
	17904
	15639
	15250
	16874
	25946


Обращают на себя внимание большие различия между величинами ВВП и располагаемого дохода в расчёте на одного жителя в Финляндии (располагаемый доход составляет 59% от величины ВВП) и в Швеции (55,9%). В то же время в США располагаемый доход на одного жителя составлял 71,8%, во Франции – 65,8%. Самый низкий среди стран ОЭСР уровень налогов и взносов на социальное страхование был в США (27,9%), наиболее высокий – в Швеции и Дании (51,9%), а также в Финляндии (48,8%), чему можно дать следующее объяснение: более масштабное перераспределение созданного продукта через государственные и муниципальные бюджеты уменьшает покупательную способность домохозяйств, что также находит отражение в структуре использования ВВП страны. Согласно данным за 2004 год доля потребления домохозяйств в США достигала 70,1% от величины ВВП, в Германии – 59,1%, во Франции – 56,1%, в то время как в Швеции составила лишь 48,1%.
 Естественно, такое положение со спросом домохозяйств вполне определённым образом повлияло на структуру произведённого страной валового продукта, в том числе и в секторе услуг. Так, в 2004 году удельный вес нацеленных, прежде всего, на удовлетворение спроса домохозяйств услуг торговли, гостиничного дела, общественного питания и транспорта в общем объёме предоставленных третичным сектором услуг был равен в Швеции 20,8%, тогда как в Великобритании – 31,9%, в Германии – 25,9%, во Франции – 25,2%.

Проведённый теоретико-эмпирический анализ взаимной связи между уровнем доходов населения, с одной стороны, и увеличением доли сектора услуг в национальной экономике, с другой, позволяет сформулировать следующие выводы:

– главным фактором воздействия на процесс терциаризации со стороны спроса выступает динамика роста доходов домохозяйств;

– по мере роста доходов населения сокращается самозанятость в домохозяйствах, что, в частности, выражается в усилении стремления женщин выйти на работу по мотивам социокультурного характера;

– принимая во внимание серьёзные расхождения по странам в уровне взимаемых налогов и взносов на социальное страхование, при анализе объёма и структуры предоставляемых через рынок услуг следует брать для расчёта среднего дохода жителя страны величину ВВП, очищенную от налогов и субвенций.

3.2. СТРУКТУРНО-ОТРАСЛЕВАЯ И СОЦИОКУЛЬТУРНАЯ ХАРАКТЕРИСТИКИ КАЧЕСТВА ЭКОНОМИЧЕСКОГО РОСТА

В научной литературе высказывается мнение о темпах роста, как количественной характеристике экономической динамики, и недооценивается качественная характеристика этого процесса. Если принимать во внимание только созданный продукт, можно посчитать Кувейт или Саудовскую Аравию  странами более развитыми, нежели некоторые из индустриальных стран мира, несмотря на бедность указанных стран-нефтеэкспортёров  человеческим капиталом, слабость технологического потенциала, низкую эффективность факторов производства. Примечательна практика Всемирного банка, который при объединении стран-заёмщиков в укрупнённые агрегаты на основе показателя среднедушевого дохода выделяет страны-экспортёры нефти в отдельную группу. Давая оценку экономическому росту, следует обращать внимание на источники питающих его инвестиционных ресурсов. Рост экономики может идти или за счёт средств, сэкономленных на поддержании надёжного функционирования различных технико-экономических  систем,  или благодаря   инвестированию  полученных  преступным путём ресурсов, или за счёт средств, прежде расходовавшихся на обеспечение приемлемых социальных и экологических условий жизни населения страны.        

Современная экономическая наука постепенно перестаёт, исходя в своей оценке исключительно из динамики созданного общественного продукта, напрямую связывать процесс развития главным образом с темпами экономического роста. Неоднократно в хозяйственной практике отмечались случаи не только экономического развития без экономического роста, но даже и обратная ситуация, т.е. рост без развития. Впрочем, некоторые из приводимых в научной литературе примеров, вроде  изменений в экономиках нефтедобывающих стран в период роста цен на нефть, могут быть оспорены. Представляется, что здесь нет достаточных оснований для однозначных утверждений о присутствии или отсутствии прогресса в экономическом развитии (поскольку нет информации, на какие цели будут направлены средства, полученные от продажи нефти по возросшим ценам), или о наличии экономического роста, ибо экономической теорией данный процесс связывается не с кратковременными взлётами объёмов производства, вызванными сиюминутными изменениями рыночной конъюнктуры, а с долговременным процессом наращивания потенциала и результатов функционирования национальной экономики. Более того, чрезмерное увлечение нефте- и газодобычей уже в краткосрочной перспективе способно вызвать к жизни процесс деиндустриализации в форме так называемой «голландской болезни», в 70-80-е годы XX века поразившей Нидерланды, Великобританию, Норвегию, Мексику, где  вследствие открытия месторождений газа и нефти, а также роста мировых цен на топливо увеличение доли сырьевых отраслей в национальной экономике сопровождалось ощутимым отвлечением средств от нужд общепромышленного развития, приведшим к снижению конкурентоспособности на мировых рынках несырьевых экспортных товаров этих стран. В отсутствие оценочных показателей качества экономической динамики легко принять стагнирующую национальную экономику за устойчиво растущую, а закладывающую основы своего будущего развития – за застойную. Структура экономики не только результат, но и предпосылка дальнейшего роста экономики. Если рост достигается посредством расширения существующей технико-технологической базы без серьёзной межотраслевой конкуренции на рынках экономических ресурсов, то структурная перестройка становится важнее повышения темпов, которые отличаются неустойчивым характером роста.

Богатство и многозначность понятий «рост» и «развитие» зачастую становятся причиной их одновременного использования без должного разграничения между ними. Обычно рост экономической системы сопровождается качественными изменениями в ней, т.е. её развитием. Однако, поскольку встречаются случаи, когда увеличение размеров экономической системы происходит без серьёзных изменений в её составе, структуре и выполняемых функциях (либо изменения присутствуют, но имеют негативный характер по отношению к перспективе дальнейшего успешного функционирования этой системы), то отождествление роста и развития чревато опасностью совершить ошибку при оценке качественной стороны динамики исследуемого экономического объекта. Применительно к экономике страны рост принято рассматривать в виде процесса, направленного на увеличение масштаба экономики в её стоимостном и физическом измерении (объём производимого валового продукта), который достигнут при наращивании потребления экономических ресурсов. Процесс по-преимуществу количественных изменений, каковым фактически представляется экономический рост во многих научных публикациях, неизбежно со временем приводит к качественным изменениям в объекте роста (валовом продукте), в его составе, структуре, в выполняемых им и его составными частями функциях. Попытки сосредоточившись только на количественных аспектах, чисто математическими методами спрогнозировать на сколько-нибудь длительную перспективу результаты применения подобной модели экономического роста показали, что рано или поздно такой рост прервётся, причём с весьма неприятными последствиями для хозяйственных субъектов, рискнувших пойти по данному пути.
 Рост посредством копирования того же самого и ускоренного расширения на этой основе и в природе, и в человеческом обществе редко приводит к чему-то хорошему. Подобно неограниченной экспансии раковых клеток в живом организме, бесконечно повторяющееся создание большего количества прежних благ прежними методами в экономике со временем, в зависимости от накопленного запаса прочности, завершается глубочайшим кризисом объекта роста, вплоть до его гибели. Всякая претендующая на длительное существование сложная система должна время от времени обновляться,  приспосабливаясь к изменениям в окружающей среде – это универсальный способ выживания и исключений здесь нет. Понятно, в реальной жизни абсолютно закостеневшие в своём исходном качестве экономические системы вряд ли встретишь. Но есть немало объектов роста и на микро-, и на макроуровне экономики, за темпом количественного расширения которых явно не поспевает скорость качественных преобразований в них, а значит, дальнейшее ускорение роста для таких систем скорее создаёт угрозу их существованию в будущем, нежели послужит их дальнейшему развитию.

Рост любого объекта, являющегося сложной системой, и национальная экономика в их числе, происходит в рамках более широкого процесса развития, содержание которого в самом общем виде можно выразить как переход из одного состояния в иное, более совершенное (прогрессивная форма развития) или менее совершенное состояние (регрессивная форма развития). Хотя бы одно существование этих двух форм развития уже лишает экономическую науку права пренебрегать различиями между ростом и развитием. Круг проблем экономического развития намного шире, чем проблематика экономического роста, в том числе оттого, что в отличие от экстенсивного типа экономического роста процесс развития предполагает качественные изменения, выражающиеся в повышении эффективности производства. 

Нельзя не отметить ещё один важный аспект процесса развития. Являясь одной из подсистем общества, экономика, а значит и изучающие её науки, социально детерминирована и изменяется вместе с развитием общества. Выдвижение в высокоразвитых странах на первый план социально-экологических потребностей превращает повышение чисто экономической эффективности в необходимое, но недостаточное условие продолжения движения по пути прогресса. Общество в лице передовой его части недвусмысленно выражает желание придать экономическому развитию действительно устойчивый характер посредством приведения масштаба экономической деятельности в соответствие с экологической системой жизнеобеспечения, достигая справедливого распределения ресурсов и возможностей и среди ныне живущего, и по отношению к будущим поколениям людей. Если прежде при определении степени оптимальности направлений и темпов экономического роста предлагалось принимать во внимание социальные цели текущего периода времени (например, сокращение бедности), то основой социальной составляющей концепции устойчивого развития является идея соблюдения прав будущих поколений или экосправедливости. Только учитывая социальные и экологические последствия долгосрочных экономических процессов можно всерьез рассчитывать на устойчивость получения весомых положительных результатов от функционирования национальной экономики.

Краткосрочный и долгосрочный эффекты экономического роста часто оказываются разными по содержанию. В краткосрочном периоде связь между увеличением масштаба экономики и экономической эффективностью обычно кажется простой и очевидной. Однако, чем длительнее рассматриваемый период времени, тем более значимыми для продолжения роста становятся, скорее, не его темпы, а скрывающееся за ними распределение доходов, выступающее следствием распределения ресурсов и возможностей между членами общества, и состояние окружающей среды, материально питающей этот рост. Обнаруживается, что хотя сам по себе рост тоже изменение, но преимущественно количественное. А значит, превратившийся для многих учёных и политиков в первоочередную задачу экономической стратегии устойчивый экономический рост есть всего лишь статистический ряд валовых показателей результатов функционирования национальной экономики за некоторый период времени, но никак не гарантия сохранения данной динамики в будущем. Устойчивость движения системы выражается в её способности почти не отклоняться от генерального направления движения под влиянием внешних воздействий. По-настоящему устойчивый рост возможен лишь в случае, если в его основе находится системное взаимозависимое развитие, при котором ни одна часть системы не растёт в ущерб другим, а прогрессивные изменения в какой-либо одной части сопровождаются адекватными изменениями в других частях. Если же валовый внутренний продукт страны увеличивается посредством всемерной экономии на оплате труда и условиях жизни людей, хищнического потребления природных ресурсов и размещения на территории страны экологически грязных производств, то подобный рост за счёт развития делает, таким образом, увеличивающую свои размеры национальную экономику несбалансированной, а значит, и весьма уязвимой. Потребности негармонично растущей экономики ложатся непосильным бременем на деградирующие социальную и экологическую подсистемы общества, которые всё чаще начинают давать сбой в работе. Истощение человеческого капитала в некоторых случаях переходит в численное убывание трудовых ресурсов страны, ставящее под вопрос само существование общества в подобном виде, т.е. первоначально имевшие локальный, структурно-экономический характер кризисные явления превращаются в общесистемные.
Экономический рост и экономическое развитие – это тесно взаимно связанные, но одновременно относительно независимые друг от друга процессы, в определённых условиях даже приобретающие разнонаправленные вектора движения. Как более богатое по внутреннему содержанию явление, экономическое развитие намного превосходит экономический рост по числу и разнообразию воздействующих факторов. В связи с этим влиять на процесс развития, гармонизируя изменения в его экономической, социальной и экологической составляющих, куда сложнее - проще проводить политику устойчивого роста, на деле сводя её к положениям концепции непрерывного экономического роста. Но в состоянии ли не обеспечивающий гармоничного развития рост быть хотя бы устойчиво продолжительным? Реагируя на ставшую очевидной ограниченность природных ресурсов, экономики высокоразвитых стран проводят отраслевую структурную перестройку, состоящую в замещении природных ресурсов производственным и человеческим капиталом на базе последних достижений НТП. Одновременно общественные потребности смещаются в сторону невещественных благ, создавая этим способствующую экономии природного сырья в производстве структуру спроса на рынке. Подобный структурный манёвр, определяемый в научной литературе термином «терциаризация», судя по всему, имеет долгосрочный характер и будет определять перспективу роста мировой экономики в секторально-отраслевом и региональном разрезе на ближайшие десятилетия. Преимущественно количественный рост национальной экономики в современных условиях невыгоден, поскольку ведёт к понижению конкурентоспособности такой экономики.

Если в рамках высокоагрегированных математических моделей можно попытаться представить рост национальной экономики, как чисто количественный процесс, то обращение к проблематике экономического развития требует изучения качественных изменений в объекте роста, к числу которых, прежде всего, относятся секторально-отраслевые и региональные сдвиги. Являясь системными взаимозависимыми процессами, рост и развитие неизбежно сопровождаются определёнными изменениями в структуре экономики, а иногда и в её составе. Описываемый исключительно количественными показателями «недифференцированный» экономический рост в конце концов приводит к разрушению объекта роста.
 Оттого весьма распространённое понимание устойчивого роста, как преимущественно количественной экономико-статистической оценки динамики ВВП страны, в случае настойчивого следования ему на практике, в состоянии сделать динамику роста крайне неустойчивой. Продолжение экономического роста в будущем предполагает позитивное качество его протекания в прошлом и настоящем. Ускоренные темпы, достигавшиеся при низком качестве роста, в частности, из-за в это же время сложившихся или усугубившихся структурных деформаций, реально угрожают превратиться в серьёзнейшее препятствие для продолжения данного процесса и, наоборот, вовремя проведённая структурная перестройка, временно ухудшив динамику ВВП, вполне способна затем придать ей сильный положительный импульс на многие годы. 

Показавшая в последние годы достаточно высокие темпы роста российская экономика (среднегодовой темп роста за период 1999 – 2006 гг. составил 106,7 %), обеспечив стране достижение 36 места в мире по величине ВВП приходящейся на одного жителя, тем не менее не позволили России подняться в страновом рейтинге качества жизни выше 105 места.

Подобные несоответствия послужили основанием для утверждений о том, что применительно к динамике современной российской экономики «речь следует вести о «росте c антиразвитием», т.е. росте, сопровождаемом разрушением научно-производственного и человеческого потенциалов страны, опасным усилением её региональной социальной дифференциации».

Чему отдать предпочтение при формировании экономической стратегии – краткосрочной динамике увеличения валовых показателей результативности функционирования национальной экономики или повышению качества экономического роста и открывающимся в этой связи перспективам – этот выбор в конечном итоге делают политики, задача учёных заключается в представлении всем заинтересованным слоям общества непредвзятых, научно обоснованных прогнозов относительно последствий принятия тех или иных политико-экономических решений для роста и развития национальной экономики и страны в целом.          

Экономический рост закладывает материальную основу процесса развития, определяющего смысл расширения хозяйственной деятельности, формирующего потенциал дальнейшего роста и этим придающего росту качественную определённость. Случается, ещё до получения качественной оценки, по наличию одних количественных признаков, рост отождествляется с прогрессом или восходящей линией развития, а отсутствие роста – с регрессом,  с нисходящей линией в экономике и даже в обществе в целом. Оспорить правомерность установления подобных тождеств легко, если руководствоваться пониманием роста как центрального аспекта процесса развития. Точное и полное объяснение процесса развития предполагает выход за становящиеся тесными рамки экономической теории посредством ухода от узкоспециализированного изучения одних экономических составляющих общественной системы к рассмотрению их места, а также возникших и установившихся с их участием причинно-следственных связей и взаимозависимостей в социально-экономической жизни общества. Первым шагом на указанном пути выступает перенос внимания исследователей на средне- и долгосрочные аспекты роста и развития: увлёкшись отслеживанием скачков конъюнктуры, проще утратить связь с идеей служения экономического роста прогрессу общества, считая оправданными любые меры, ведущие к увеличению масштабов производства. Большой временной лаг проявления результатов экономического роста отчасти скрывает социальную компоненту роста при краткосрочных исследованиях. В связи с этим, утверждения об идентичности роста прогресса допустимы только по прошествии относительно продолжительного периода времени, с обязательной опорой на итоги анализа конкретных последствий роста для общей совокупности экономических и социальных структур. 

Особого рассмотрения, в силу своей многозначности и сложности, заслуживает система показателей оценки уровня развития, в том числе человеческого капитала страны. Результируя влияние комплекса технологических, экономических, социальных, политических, этико-культурных факторов, уровень развития находится зачастую под противоречивым воздействием разнонаправленных процессов несхожего содержания. Примеров тому предостаточно: на протяжении десятков лет в странах аравийского полуострова повышение благосостояния достигается за счёт усиления структурных диспропорций в экономике; явившийся результатом многолетних «политико-экономических» экспериментов, чилийский экономический подъём сопровождался существенным ограничением прав человека в части политических и индивидуальных свобод; восточно-азиатское экономическое чудо долгое время успешно эксплуатировало культивируемые совместными усилиями государства и крупного бизнеса элементы патернализма, сохранившиеся в этнокультурном самосознании населения этого региона. Введение универсального критерия оценки уровня развития в таких условиях может быть не более чем рабочим приёмом по выделению в указанном многосложном явлении отдельных характеристик, доминирующих при решении тех или иных практических задач. Подобным образом поступают международные организации, например, определяя степень экономической отсталости нуждающихся в помощи стран. Помощь принято оказывать беднейшим странам с годовым ВВП в расчёте на одного жителя ниже определённого потолка (на сегодня он составляет около 1000 долларов). Отражая присущую слаборазвитой экономике мизерную продуктивность хозяйственной деятельности, приходящаяся на одного жителя величина ВВП фиксирует достигнутый к отчётному моменту времени экономический результат, но лишь отчасти свидетельствует о положении дел в национальной экономике и стране. Для этого используется набор сопоставимых при межстрановых сравнениях показателей, куда, кроме уже упомянутого ВВП, иногда даваемого с разбивкой по базовым продуктам промышленности (электроэнергии, стали, цементу, бумаге, минеральным удобрениям и т.д.), входят следующие показатели: инвестиции в процентах к ВВП с выделением доли машин и оборудования; доля затрат на НИОКР в ВВП; отраслевая структура экономики с указанием доли готовых изделий и продуктов глубокой переработки в экспорте; квалификация кадров; степень вовлечения в мирохозяйственные связи, измеряемая абсолютными размерами экспорта и импорта и их долями в ВВП с выделением экспортно-импортных операций со странами ОЭСР; развитость инфраструктуры, выражающаяся в плотности сети дорог, трубопроводов, линий связи на территории страны. Наличие научных и технологических ресурсов оценивается посредством таких показателей как количество научных премий и патентов, количество компьютеров на душу населения, доля продуктов высоких технологий в экспорте страны. В дополнение к технико-экономическим приводятся показатели уровня потребления, социального и культурного развития: калорийность питания с разбивкой по основным продовольственным продуктам; обеспеченность жильём; насыщенность домашних хозяйств электробытовыми приборами; средняя продолжительность жизни; уровень детской и материнской смертности; образовательный уровень; удельный вес городского населения; доля трудоспособного населения в общей численности населения страны; число и доля лиц, живущих ниже уровня бедности. При сопоставлении уровней развития по странам предпочтение технико-экономическим показателям отдаётся международными финансово-экономическими организациями, что предопределяется их сугубо экономическими целями, задачами и порядком работы (так, в отличие от других межгосударственных организаций, в МВФ и в группе Всемирного банка принцип «одна страна – один голос» не действует. Число голосов страны-участницы в высшем руководящем органе – Совете управляющих, пропорционально квоте, подтверждённой приобретённым пакетом акций). Разработанный при активном участии МБРР комплекс, получивший название «Мировые индикаторы развития», включает следующие показатели: ВВП на душу населения (в долларах по паритету покупательной способности); плотность населения (количество человек на квадратный километр площади); бедность, измеряемая удельным весом населения, живущего на доход менее одного доллара на человека в сутки; детская смертность в расчёте на 100 рождений; коэффициент фертильности (количество родившихся детей приходящееся на одну женщину); уровень грамотности взрослых; доступность для населения санитарно-очистных систем.

Весомее представлены социокультурная характеристика и показатели потребления населением основных продовольственных и промышленных товаров в межстрановых сравнениях, проводимых под эгидой политически и социально-экономически ориентированных организаций. В рамках Программы развития ООН страны ранжируются в соответствии со значениями индекса развития человеческого капитала (HDI –Human Development Index), рассчитываемого как среднеарифметическая трёх показателей: ожидаемая продолжительность жизни, уровень образования и уровень жизни. Согласно данной методике идеальное государство или регион имеют индекс, равный единице. Максимальное значение индекса в 2002-2005 годах было у Норвегии (0,95), а, к примеру, Россия (0,7) в 2005 году занимала 62 место.
 При высоком уровне грамотности россиян (99,4 % населения  старше 15 лет – 12 место в мире) и среднемировом уровне ВВП на одного жителя страны (9902 доллара ВВП – 59 место в мире), имеет место продолжительность жизни в 65,2 года, характерная для слаборазвитых стран. 

Важную роль в оценке и прогнозировании социально-экономического развития страны играют такие показатели как индекс интеллектуального потенциала, человеческий капитал в расчёте на одного жителя, коэффициент жизнеобеспеченности населения. Индекс интеллектуального потенциала является сводным значением уровня образования взрослого населения, удельного веса студентов в общей численности населения, доли расходов на образование в ВВП, доли занятых в науке и научном обслуживании в общей численности населения, доли затрат на науку. Реструктуризация сети научных организаций в России, согласно прогнозу Минэкономразвития, по первому варианту приведёт к уменьшению численности научных работников по сравнению с 2005 годом: в 2007 году – на 5%, в 2009 году – 12,9%; по второму варианту снижение к уровню 2005 года составит 1,3% в 2007 году, 5,4% – в 2009 году. В рамках обоих вариантов численность исследователей сократится примерно так же, как и общая численность персонала научных организаций: на 13,6% и 4,2% , их доля в общей численности составит в 2007 году 47,7 – 48,8% против 48% в 2005 году и 47,6 – 48,6% –  в 2009 году.
 При определении величины человеческого капитала в расчёте на одного жителя страны учитываются уровень затрат государства,   фирм и домохозяйств на образование, здравоохранение и другие отрасли социальной сферы. Ассигнования на научные исследования и разработки гражданского назначения за счёт средств федерального бюджета к 2007 году в России возрастут на 25,9 – 40,4%, к 2009 году – в 1,7 – 2 раза, доля соответствующих ассигнований в ВВП составит в 2009 году 0,37% против 0,27% в 2005 году. Характеризующий возможности сохранения генофонда и интеллектуального развития населения, коэффициент жизнеобеспеченности измеряется по пятибалльной шкале, при этом балл ниже 1,5 означает кризисное положение, падение качества жизни населения до предела, за которым начинается вымирание. По данным ЮНЕСКО (Всемирной организации здравоохранения), в 1995 году в России этот показатель составлял 1,4. Противоречивость влияния на индекс интеллектуального потенциала значений приведённых показателей по России свидетельствует о неоднозначности ситуации с изменением качественных параметров человеческих ресурсов, о наличии реальной возможности осуществления принципиально разных сценариев развития в социально-экономической сфере.

Истощение человеческого капитала, вызванное переоценкой значения чисто экономической составляющей процесса социально-экономического развития, обычно связано с доминированием в мировосприятии правящей в стране элиты философии прагматизма и утилитаризма, предполагающей нацеленность на извлечение прямой практической выгоды из всего происходящего в экономике и обществе. Начинания, не обещающие принести пользу в узкоэкономическом её понимании, либо сразу отклоняются, либо превращаются в пиар-проекты, ограниченные во времени и не имеющие чётко определённых планируемых результатов от их проведения. Научным прикрытием подобной практики подчинения всей системы общественного устройства интересам одной из её подсистем, а именно – экономической подсистемы, выступает, в частности, вполне осознанно навязываемая замена использования понятия «экономическое развитие» менее богатым по внутреннему содержанию понятием «экономический рост».

Проведение политики стимулирования увеличения темпов экономического роста при отсутствии должного внимания к обеспечению качества последнего неизбежно со временем приводит к торможению, а затем и к спаду в экономической динамике. Задача перехода на преимущественно инновационный путь роста экономики всё равно актуализируется, но уже в иных, более сложных для её решения условиях. Мировая хозяйственная практика наглядно показывает, что изменение стимулов к накоплению в обществе, культивирующем научно-технический прогресс, перемещает основную проблему экономического роста от количественного накопления капитала и труда к способности эффективно использовать накапливаемые экономические ресурсы. Решающими становятся технологии, знания и опыт, а также способность учиться у других, если это позволяет ликвидировать отставание, и способность создавать новое, если это продвигает вперед. На макроэкономическом уровне рост рассматривается, прежде всего, в качестве результата последовательных целенаправленных усилий общества, а не следствия тем или иным образом сложившихся внешних условий. Направления роста национальной экономики в рамках международного разделения труда всё реже определяются, соизмеряясь единственно с изначальной обеспеченностью экономическими ресурсами, например, с наличием полезных ископаемых или с соответствием климату. Сообразно новой парадигме роста страны вполне в состоянии сами по себе оказывать влияние на обильность попадающих в их распоряжение экономических ресурсов. Генеральным направлением здесь становится приобретение относительных экономических преимуществ на основе интенсивного расширенного воспроизводства человеческого ресурса. Постепенно международные обмены благами разного вида типа «вино на сукно» вытесняются торговлей сходными товарами, вроде – французские «Ситроены» на немецкие «Мерседесы».

3.3. РАЗВИТИЕ ЧЕЛОВЕЧЕСКОГО КАПИТАЛА КАК ОБЯЗАТЕЛЬНОЕ УСЛОВИЕ ПРИ ПРОВЕДЕНИИ ПРОГРЕССИВНЫХ СТРУКТУРНЫХ СДВИГОВ В ЭКОНОМИКЕ
Человеческий капитал, в сравнении с прочими экономическими ресурсами, обладает уникальным свойством безгранично увеличиваться в долгосрочной перспективе. Он не только воспроизводит себя на ином качественном уровне (знание порождает новое знание), но предполагает наращивание, помимо объёмов, ещё и темпов своего накопления (новое знание открывает дополнительные возможности для дальнейшего познания). Объективно границ познания нет, возможности человека повышать продуктивность своей деятельности через исследования, обучение и приобретение опыта более чем широки, к тому же смена поколений людей в состоянии задать процессу накопления человеческого капитала принципиально иные количественные и качественные параметры. Неисчерпаемость потенциала развития человеческого капитала в сочетании с отсутствием границы насыщения знанием практически в любой области человеческой деятельности позволяют предположить: шкала предельного дохода (эффект масштаба) является возрастающей, если накопление по всему кругу факторов производства осуществляется исходя из нужд развития человеческого капитала.

Приведённое предположение содержит объяснение, отчего по мере наращивания экономической мощи богатые страны автоматически не утрачивают своё превосходство над большинством бедных стран в динамике роста. Слабость человеческого капитала беднейших стран предопределяет их узкую специализацию, основанную на имеющих место в них природно-климатических условиях и географическом местоположении. Помимо того, что привязанность к изначально заданным условиям хозяйственной деятельности лишает бедные страны возможности манёвра при колебаниях конъюнктуры на мировых рынках, шкала предельного дохода в них является убывающей. В силу естественной ограниченности эксплуатируемого природного ресурса, дополнительные вложения в добычу полезных ископаемых или выращивание тропических фруктов в полном соответствии с законом убывающей отдачи приносят всё менее и менее обильный доход. Снижение экономической привлекательности страны в глазах внешних инвесторов вызывает сокращение притока иностранного капитала и даже, в случае особо неблагоприятной конъюнктуры на международных рынках экспортных продуктов страны, уход части ранее инвестированных капиталов. Бедность, выражающаяся, помимо прочего, в слабости национального капитала, лишает возможности компенсировать нарастающий дефицит инвестиционных средств за счёт внутренних ресурсов. Экономический рост замедляется или даже сменяется спадом. Наблюдаемое в экономической динамике чередование взлётов и падений сообразно конъюнктуре на мировых рынках двух-трех профильных для национальной экономики сырьевых или сельскохозяйственных продуктов, вселяет мало оптимизма в потенциальных инвесторов, будь то представители национального или международного капитала. Скудность стимулов к проведению широкомасштабных долгосрочных инвестиционных проектов в стране, бедной человеческим капиталом, очевидна.

Иное положение в странах, относимых к числу развитых. Многообразие видов деятельности, широкий отраслевой спектр национальной экономики выступают одновременно в качестве причины и следствия устойчивого экономического роста. Чем более развит человеческий капитал, тем более он активен. В поиске наилучших условий собственного применения человеческий капитал совершенствует существующие и активно вторгается в новые области деятельности, зачастую инициируя их возникновение. Разнообразие «хозяйственного ландшафта» выступает залогом стабильности, так как удары кризисов на мировых рынках отдельных продуктов успешно гасятся путём перемещения экономической активности внутри национальной экономики. Гораздо ниже вероятность перерастания структурного кризиса в общеэкономический, а значит, уровень стабильности такой экономики выше. Пониженный риск, широта выбора, долгосрочные перспективы роста – таковы преимущества вложения средств в развитую экономику. В связи с этим, международные инвестиции находят применение прежде всего внутри наиболее развитой части мирового хозяйства. Несмотря на наблюдающийся в последние годы некоторый отток капиталов из США, общая картина распределения прямых иностранных инвестиций и в начале ХХI века остаётся прежней: являясь главными экспортёрами капиталов с долей приближающейся к 90%, высокоразвитые страны размещают у себя до 70% этих инвестиций.

В ведущих странах мира утвердилось мнение, согласно которому потенциал роста, опирающегося на производство классических материальных благ, в значительной мере исчерпан. Границы насыщения подобными благами в странах «золотого миллиарда» становятся вполне различимы, а утилизация отходов от их производства подчас выступает большей проблемой, чем само производство. Производство невещественных благ, прежде всего, информационных, последовательно обретает статус движущей силы экономического прогресса. Очевидное свидетельство тому – позиции, занимаемые в американской и мировой экономике фирмой «Майкрософт». История становления самой дорогой компании мира есть наглядное подтверждение положения о способности человеческого капитала - формируя новые виды деятельности, добиваться возрастания шкалы предельного дохода в них. Информационный продукт экологически нейтрален, его производство, особенно утилизация, практически не влияют на окружающую среду; экономически выгоден, поскольку отличается чрезвычайно высокой добавленной стоимостью; социально значим, ибо находит применение равно в производственной и социальной сферах, а также в личной жизни людей. Согласно оценке бывшего министра экономики ФРГ О. Ламбсдорфа, структурный манёвр в сторону информационно-коммуникационных технологий позволяет США создавать дополнительные рабочие места при экономическом росте в 0,6%, в то время как Германии с её более индустриальной экономикой для того же требуется рост в 2,5%.
 Приносящие устойчивый повышенный доход, трудоёмкие и не вызывающие активных протестов «зеленых», информационные технологии рассматриваются в качестве «несущей конструкции» ныне формирующегося постиндустриального общества, всё чаще называемого обществом знаний. Однако подобное производство предполагает обладание человеческим капиталом превосходного качества, высокую плодотворность функционирования которого в состоянии поддерживать присутствие сильных внешних эффектов и значимой  конкуренции. В состоянии ли окажется просто богатая страна обеспечить указанные условия? К примеру, Саудовской Аравии вполне по средствам привлечь к работе в стране самых талантливых программистов, но вряд ли удастся создать для них, а тем более сохранить в длительной перспективе среду сотрудничества и конкуренции, в которой они выросли и состоялись как специалисты-новаторы. Шкала предельного дохода от деятельности интеллектуалов-контрактников со временем примет убывающий вид, вследствие чего информационно-компьютерный проект рано или поздно перестанет себя оправдывать.

Способность человеческого капитала к расширенному воспроизводству с выходом на качественно более высокий уровень – неотъемлемая черта и обязательное условие эффективного применения высоких технологий на долгосрочной основе. Без неё самая передовая технология, обретённая страной в ходе технологического трансферта, представляет собой лишь устаревающее подобие оригинала, совершенствуемого в стране-экспортёре технологии. Существенное технологическое отставание при отсутствии действенных усилий по форсированию развития собственного человеческого капитала уже в недалёком будущем отодвинет страну на периферию мировой экономической системы: поставляя материальные блага, обеспечивающие отдельные стороны жизнедеятельности Постиндустриального Центра, она будет получать взамен знания и опыт в виде технологий. Даже будучи вполне эквивалентным, такой обмен ставит страну в стратегически невыгодное положение, так как шкала предельного дохода от производства материальных благ (особенно там, где широко задействованы ограниченные природные ресурсы) имеет склонность принимать убывающий вид. Тем самым, доходы стран, специализирующихся на подобных продуктах, подчиняясь убыванию шкалы предельного дохода, в долгосрочной перспективе будут сокращаться. Попытки компенсировать потери за счёт расширения объёмов производства столкнутся с изменением структуры спроса «информационного общества» отличающегося наивысшей платёжеспособностью экономически развитых стран и с малым запасом прибыльных в разработке природных ресурсов.

Стремясь покинуть экономическую периферию посредством освоения высоких технологий, страна из-за слабости собственного человеческого капитала будет вынуждена инвестировать в человеческий капитал других стран. Примером тому – прямые инвестиции Гонконга, Сингапура, Кореи и Китая в Великобритании, Германии, Нидерландах. Вероятно, это положительно скажется на развитии мировой экономики в целом и страны-инвестора в частности, однако существенно не сократит технологического отставания последней. Даже придя в страну, современные технологии до тех пор будут оставаться чужеродными вкраплениями в тело национальной экономики, пока хотя бы в их совершенствовании не начнёт участвовать человеческий ресурс данной страны. Критерием освоения иностранной технологии выступает её полная адаптация к местным материальным и человеческим ресурсам как минимум при сохранении продуктивности производственного процесса и качества выпускаемой продукции. В противном случае, приходится иметь дело с нередко встречающимся на макаронных фабриках стран СНГ вариантом изготовления на итальянском оборудовании вполне отечественной лапши.

   Специфика протекания современного этапа НТП предполагает новое решение задачи оптимизации производственного выбора. Вместо относительно дешёвых продуктов становится выгоднее выпускать относительно редкие, но необходимые многим продукты. К качественно новой продукции ценовая конкуренция неприменима – решающими критериями выступают эффективность и новизна. Постоянно выпускать нечто новое, недоступное конкурентам, твёрдо придерживаясь инновационной модели поведения в конкурентной борьбе с практической точки зрения означает экономически реализовывать полученный доступ к плодам развивающегося знания в виде интеллектуальной ренты. Преимущества подобного способа создания монопольной позиции очевидны применительно к новатору и, в особенности, к обществу в целом, поскольку подъём конкурентоспособности достигается новатором не на пути искусственного ограничения возможностей свободно действовать для других хозяйственных субъектов, а посредством расширения и углубления рынка, потенциально открытого для всех. Принципиальное отличие технологической реакции от перераспределительной заключается в том, что рассматриваемая с общеэкономических позиций она не выглядит игрой с «нулевым результатом», где выигрыш одной стороны определяется проигрышем другой. Более того, положение пионера-новатора вернее будет охарактеризовать как квазимонопольное, ибо в случае успеха в погоню за ним устремляются многочисленные имитаторы, сохранение отрыва от которых предполагает приумножение инновационных успехов и в дальнейшем.

Супертехнологии последних двух десятилетий появлялись, прежде всего, в информационно-коммуникационной сфере. Время показало их универсальный характер, состоящий в обладании способностью находить применение практически во всех отраслях человеческой деятельности и во внесении весомого вклада в экономию факторов производства. Обеспечиваемые одной компьютеризацией масштабы сбережения труда, капитала, энергии, сырья и окружающей среды оказались столь значительны, что возникли проблемы с их количественной оценкой. Отчасти упраздняя преимущества массового производства, технологические новшества вызвали к жизни разнообразные формы диверсификации производства, нацеленные на получение положительного эффекта синергии. Указанная цель направляет распространение предпринимательской активности в такие продуктовые группы, которые способны внести существенный вклад в снижение сетевых и производственных издержек в создаваемой диверсифицированной системе. Оптимизируя размеры предприятий в направлении их уменьшения и придавая большую гибкость производственным процессам, новые супертехнологии открывают прежде недоступные возможности выпуска ранее чуждой отрасли продукции, тем самым, меняя структуру отраслевого предложения. Благодаря технологическому прогрессу радикально улучшается конкурентная среда, поскольку облегчается преодоление региональных и национальных барьеров внутрирыночному движению. Наглядный пример тому – развитие коммерческой деятельности в сети Интернет. Однако воспользоваться очевидными выгодами работы с высокими технологиями дано не каждому. Среди минимально необходимых предпосылок вхождения в high-tech-сообщество в западной литературе принято выделять концентрацию усилий на инвестициях в человеческий капитал, в противоположность привычному акценту на инвестициях в основной капитал. Процесс превращения самого предпринимателя и персонала его фирмы в приоритетный объект для инвестиций является сложным во многих отношениях. Чтобы начать думать о работниках не как о затратах, подлежащих минимизации, а скорее как об активах, нуждающихся в оптимизации, предпринимателю придётся серьёзно поработать и над собой. Подобные изменения в бизнес-мышлении даются непросто. К тому же, возникнут организационные проблемы в части количественного измерения человеческих ресурсов и отдачи, получаемой от них. Потребуется иная система внутрифирменного учёта, свободная от характерных недостатков ныне существующей. В наши дни, по меньшей мере, спорным выглядит применение учётно-финансовыми службами подхода, при котором покупка обычного персонального компьютера рассматривается как действие по увеличению активов компании, а затраты на поиск и привлечение высококлассного специалиста относятся к единовременным расходам, снижающим прибыль в отчётном периоде. В полном объёме справиться с проблемами такого рода может оказаться по силам только творческому предпринимателю. Во всяком случае, предназначением недавно заявившего о себе поколения предпринимателей творческого типа, по всей видимости, станет окончательная адаптация организационно-экономических характеристик процесса производства к последствиям перехода главенствующей роли в нём к человеческому фактору.

Позволяя захватывать лидерство на наиболее перспективных направлениях развития, технологические успехи приучают предпринимателей к новаторскому стилю хозяйственного поведения. Резкое сокращение сроков разработки и коммерческой эксплуатации новых продуктов и технологий существенно усложняют задачу своевременного использования заимствованных новинок, например, закупаемых в виде лицензий. Тактика следования в хвосте лидеров с концентрацией усилий на освоении чужих продуктовых и технологических новшеств в ущерб собственным разработкам всё чаще перестаёт оправдывать себя уже в среднесрочной перспективе. Напротив, выгоды, извлекаемые из прямого участия в продвижении от научного знания к введению новшества в рыночный оборот, оказываются тем весомее, чем значимее вклад предпринимателя в инновационный процесс. В цене теперь самостоятельное мышление, независимый творческий подход к достижениям НТП, нетривиальные хозяйственные решения, позволяющие при удачном соединении с капиталом и деловой хваткой добиваться заслуженного признания на рынках отмеченных конкуренцией качества и новизны. Инновационное давление спроса, переориентирующегося по мере увеличения доходов на продукты повышенного качества и новизны, принуждает производителей уделять первостепенное внимание инновационной активности в сфере технологий. В цепи «доходы – предпочтения – технологии» присутствуют ярко выраженные сильные обратные связи. Привнося новинки и совершенствуя качество товарного предложения, инновации в производственных процессах оказывают существенное влияние на предпочтения людей. Повышая производительность труда и при этом снижая цены они увеличивают реальные доходы. Идущее в русле технологического прогресса переструктурирование спроса по отдельным группам товаров, в конечном счёте, выливается в расширение совокупного спроса, означающее продолжение экономического роста.

Возрастание производственных возможностей в ходе замещения капитала и труда знанием в виде технологий, позволило учёным рассматривать технологии в качестве полноценного фактора производства, находящегося во владении определённых лиц. Соответственно, это изменило взгляды на структурную динамику развития системы факторов производства. Известно, что предложение факторов производства увеличивается неравномерно. Опережающими темпами идёт накопление капитала и квалификации, медленнее прирастают трудовые ресурсы. Однозначную оценку достаточно противоречиво выглядящей динамики объёмов пригодных к хозяйственному использованию природных ресурсов дать трудно, однако факт ограниченности потенциала их роста очевиден. Различия в темпах роста между факторами производства прямо сказываются на структуре совокупного спроса и совокупного предложения. В тех странах, где накопление капитала и квалификации существенно опережает прирост рабочей силы, под давлением увеличивающихся доходов на душу населения происходят описанные ранее подвижки в структуре спроса, а именно, начинают действовать эффекты Энгеля со всеми вытекающими отсюда последствиями. Предложение факторов производства также неодинаково складывается по отраслям. Ускоренный рост одного из факторов производства повышает удельный вес отраслей, в которых он интенсивно используется. Оттягивая на себя ресурсы из других отраслей, данный процесс вызывает относительное, а иногда и абсолютное сокращение объёмов выпуска в них. Например, стремительное развитие компьютерных технологий в США сопровождается оттоком капиталов из промышленности, способствующим дальнейшей деиндустриализации экономики этой страны. Наглядным свидетельством тому выступил наблюдавшийся некоторое время назад бурный подъём фондовых индексов информационно-компьютерных фирм при довольно скромно выглядящих на этом фоне успехах промышленных компаний в деле привлечения капитала через фондовый рынок. Казалось бы, в полном соответствии с канонами либеральной экономической мысли, без видимого вмешательства внерыночных сил движение капиталов на американском фондовом рынке послужило началу перехода к новому технологическому порядку. Вместе с тем, согласно всеобщему признанию, даже принимая во внимание вброс в информационно-коммуникационный сектор огромных финансовых ресурсов, воплотиться в жизнь указанная тенденция переструктурирования экономики смогла, прежде всего, благодаря наличию в США мощной, мобильной сферы научно-технических исследований и конструкторских разработок. Инвестированию предшествовало создание передовых технологий, открывших самые широкие и, к тому же, вполне реальные перспективы экономического роста. Уже впоследствии масштабное применение компьютерных технологий раздвинуло игровое пространство для сбережения важнейших производственных факторов, этим закладывая базу повышенной ценовой конкурентоспособности ряда американских товаров. Возможно, похожая ситуация в самом ближайшем будущем будет наблюдаться в области биотехнологий, располагающих весьма перспективным рынком сбыта продукции генной инженерии, начиная от лекарств и кончая новыми породами скота и сортами растений.

Поскольку рычаги управления экономикой исподволь переходят в руки производителей знаний и владельцев технологий, в межотраслевой конкуренции за ресурсы на первый план выдвигается обладание технологическими, информационными ресурсами и генерирующим их человеческим капиталом. Дешевизна труда и сырья уступают роль главных конкурентных преимуществ лидерству в технологической гонке, превосходству в организации производства, быстроте доступа к достоверной, исчерпывающей информации. Составлявшие прежде гордость индустрии затратоёмкие физические структуры мало-помалу превращаются в обузу, лишающую манёвренности многие базовые отрасли промышленности, понижающую скорость протекания экономических процессов в них. Желание иметь устойчивый экономический рост в условиях нарастающего дефицита ресурсов извлекаемых из окружающей среды (прежде всего сырья, энергоносителей, продовольствия), побудило передовые национальные хозяйства встать на путь сворачивания пожирающих территорию и разрушающих экологию физических структур энерго- и материалоёмких отраслей (сталелитейной, судостроительной, химической) и перехода к наработке и аккумуляции новых технологических знаний. В наши дни лидерство в международной конкуренции всё чаще сохраняется благодаря развитию ноу-хау при одновременном выведении массового производства ряда товаров (автомобилей, одежды, бытовой электроники, оборудования для текстильной промышленности) в менее развитые страны. Проистекающее отсюда понижение значения материального производства и возвышение сектора услуг в высокоразвитых национальных хозяйственных системах вызывает дальнейшие подвижки в видах вовлекаемых в производство ресурсов. По сравнению с классическим товаропроизводящим хозяйством сервисная экономика постиндустриального типа куда меньше нуждается в привлечении дополнительных материальных благ и, в то же время, несравненно более зависима от накопления интеллектуальных ресурсов, технологий, информации, отчего в ней прогнозируется определённый крен в сторону социальности.

Тенденция к постепенной переориентации на потребление интеллектуальных услуг высокого качества обещает придать иной характер человеческой деятельности, существенно модифицировав социально-экономическую структуру общества будущего. Опирающееся на достигнутые успехи в промышленной сфере и высокий уровень благосостояния людей, грядущее постиндустриальное общество, если оно действительно примет вид общества знаний, явит собой новое состояние цивилизации, в котором, быть может, найдут подтверждение отдельные положения трёхсекторной модели экономики, предшествовавшей современным постиндустриальным теориям. На сегодня ясно одно: внешние условия, как-то дефицит природных ресурсов и подвижки в социально-гуманитарных ценностях, определяют содержание очередного этапа эволюции отраслевой структуры высокоразвитых экономик, а вот станет ли прогнозируемая масштабная структурная перестройка реальностью хозяйственной жизни в ближайшие годы, зависит от интенсивности обновления применяемых технологий.

Формировать и реализовывать новые технологические инициативы, концентрируясь на производстве наукоёмких товаров выгодно, но доступно не всем. Выпуск технически передовой продукции и услуг предполагает высокую степень обеспеченности капиталом, научным персоналом и высококвалифицированной рабочей силой. Обладание производственным, финансовым и человеческим капиталом представляет собой исходное условие достижения технологической конкурентоспособности тех или иных отраслей национального хозяйства. Его выполнение требует значительной занятости в сфере НИОКР с концентрацией научных сил на наиболее перспективных направлениях научно-технического развития, правильно определить которые помогает коммерциализация высоких технологий. Творческий союз предпринимательских способностей с научными талантами, опирающийся на обильные финансовые инъекции и современную технико-производственную базу – такова итоговая формула успеха в мировой технологической гонке. В свете новых мирохозяйственных реалий первоочередной задачей модернизации белорусской экономики выступает своевременное создание организационных структур, позволяющих для начала хотя бы на локальном уровне реализовать инновационную модель роста. Первым шагом на этом пути может стать решительное преодоление замкнутости научно-технической сферы: сегодня мало только генерировать хорошие идеи, необходимо научиться быстро и эффективно переводить результаты научных разработок в коммерчески востребованные продукты и технологии. Вряд ли применительно к условиям трансформационного периода даже ультралиберальный экономист будет сильно возражать против привлечения силы административного государственного аппарата для обеспечения полноценного использования накопленного в стране научно-технического потенциала (как это, к примеру, имело место при послевоенном восстановлении в континентальной части Западной Европы и в Японии). Поддержка назревающей революции в научной и предпринимательской культуре впоследствии поступит и от пока ещё слабых в современной Беларуси институтов гражданского общества, прямо заинтересованных в рассредоточении власти посредством выхода на арену хозяйственной жизни субъектов конкуренции нового типа, делающих основную ставку не на ограничение свободы действий контрагентов, а, напротив, на создание нового рыночного пространства с открытым доступом для всех, способных на нём работать. Действительно успешное продвижение в русле «догоняющего развития», когда используются главным образом уже известные научно-технические достижения, предполагает бережное культивирование первых ростков творческого предпринимательства, крайне неуверенно чувствующих себя в условиях относительно молодого и оттого порой нестабильного белорусского бизнеса. Выполнить роль «садовника», разумно проводя селекцию с целью дать простор росту инновационного предпринимательства, на сегодняшний день в нашей стране объективно в состоянии лишь государство, естественно, в случае наличия у его полномочных представителей соответствующего желания и способности должным образом распорядиться располагаемым властным ресурсом.

Разная относительная обеспеченность национальных хозяйств факторами производства диктует их продуктовую специализацию. Производство высокотехнологичных продуктов широко представлено там, где присутствуют сравнительные преимущества в уровне и объёме научного потенциала, квалификации труда и насыщенности капиталом. По большей части энерго- и материалоёмкие стандартные промышленные товары (сталь, целлюлозу, продукты нефтехимии и т.д.) считается целесообразным выпускать в странах, богатых вещественным капиталом и природными ресурсами, а также обладающих достаточно квалифицированной и относительно недорогой рабочей силой. К таким странам в настоящее время причисляют Россию и отчасти Беларусь. Состояние обеспеченности основными факторами производства, благоприятствующее изготовлению трудоёмких промышленных товаров (текстильные изделия, одежда, обувь, изделия из кожи) характеризуется наличием многочисленной полуквалифицированной рабочей силы и низких ставок заработной платы.

Обладая разнообразием направлений использования, одни и те же факторы производства могут найти применение в разных отраслях. Перевод производственных ресурсов из отрасли в отрасль сопряжён со структурными издержками, величина которых зависит главным образом от степени мобильности перемещаемых факторов, которая, следовательно, должна рассматриваться в качестве внутренней предпосылки интенсификации процесса структурирования национальной экономики.

Теоретически мобильность производственных ресурсов тем выше, чем больше они связаны с трудом человека. Способность к обучению придаёт человеческому капиталу статус ресурса многоцелевого назначения наивысшей степени мобильности. Соответственно, национальные хозяйственные системы насыщенные научным персоналом и высококвалифицированной рабочей силой структурно подвижны и нуждаются лишь в некотором содействии со стороны государства очередной отраслевой перестройке. Проблемы преимущественно возникают в связи с трудоустройством попавших в зону структурного кризиса работников физического труда с низким образовательным уровнем, особенно если их предприятие являлось градообразующим в том населённом пункте, где они проживают (как часто бывает, к примеру, с угольными шахтами или сталелитейными заводами). Последовательно проводимая государством и бизнесом линия на снижение удельного веса таких работников в общей армии труда существенно сокращает эту часть структурных издержек, позволяя быстрее и безболезненнее адаптировать структурные параметры совокупного предложения к мало предсказуемым подвижкам внутри совокупного спроса.

Многоцелевой характер современных технологий придал невиданную ранее гибкость производственному аппарату реального сектора экономики. Широкое освоение передовых технологий укрепило изначально присутствующую во многих «старых» отраслях промышленности способность переключаться с одного вида продукции на другой. Наглядный пример тому – грамотное проведение конверсии на оборонных предприятиях. Успеха достигли главным образом те, кто и раньше выпускал технически сложную продукцию, используя современные технологии и, напротив, медленно и тяжело конверсия шла там, где существовавшая технологическая база на поверку оказалась морально устаревшей, а провести её радикальную модернизацию не смогли или не захотели. Представляется, что итоги конверсии белорусского оборонного комплекса выглядели иначе, если бы освоение гражданской продукции велось в более тесной увязке с последними достижениями отечественной и зарубежной науки. Слабость менеджмента, элементарная не информированность, нехватка собственных средств на покупку патентов и лицензий при фактическом отсутствии последовательной, адекватной сложившейся ситуации политики государства в сфере НИОКР привели к имеющим место не везде удачным результатам конверсии. От лишённой действенной технологической поддержки «оборонки» вряд ли стоило ожидать повсеместного быстрого выхода на рынки гражданской продукции и безоговорочного успеха на них. Обладая в целом хорошими возможностями по смене производственных программ, оборонное машиностроение только на исходе 90-х годов начало достойно реализовывать их на практике. Убедившись в бесперспективности ставки на ценовые преимущества, белорусские промышленники всерьёз взялись за усиление технологической конкурентоспособности своих производств, предъявляя повышенные требования к новизне и качеству выпускаемой продукции. Структурный эффект от распространения современных технологий зарубежного и отечественного происхождения стал сказываться не только в возникновении и развитии новейших производств и отраслей, но и в модернизации технологической базы «зрелых» отраслей, в том числе бывших оборонных предприятий.

Гораздо меньшей мобильностью производственных факторов отличаются сырьевые отрасли, в подавляющей части которых на протяжении десятилетий и даже веков производятся одни и те же продукты, а технологии совершенствуются куда медленнее, чем в обрабатывающей промышленности. Прямые адаптационные способности, определяемые возможностями переориентации имеющихся в наличии производственных мощностей на выпуск непрофильной для отрасли продукции ограниченны.

Если изменение структуры производственной программы на предприятиях перерабатывающей промышленности – явление вполне привычное, то повышение уровня разнообразия источников снабжения, транспортных средств, рынков и технологий, идущее, предположим, в русле превращения нефтяных компаний в энергетические корпорации, на протяжении уже нескольких десятилетий является больше предметом обсуждения, нежели практических действий. Во всяком случае, дальше проникновения в смежные отрасли нефтехимии экспансия даже самых крупных международных вертикально-интегрированных нефтяных компаний не пошла. Попытки из финансовых соображений привлечь нефтяных гигантов к работам по поиску коммерчески выгодных вариантов диверсификации источников энергии пока не имели успеха. Склонность нефтяников заниматься вопросами, имеющими прямое отношение к рынку нефти, избегая смены направлений развития своего бизнеса, связанной с кардинальными изменениями в технологии производства энергии принято объяснять и без того высокой прибыльностью нефтяного бизнеса. Однако конъюнктура рынка нефти время от времени демонстрировала устойчивую понижательную тенденцию, а нефтяные компании предпочитали оставаться поставщиками дешевеющих привычных видов топлива, без видимого желания давать подряды на проектирование, создание и запуск альтернативных производств.

Очевидную пассивность в поиске технологически прогрессивных вариантов диверсификации производства демонстрируют нефтяные компании стран со слабой экономикой. В силу резкого несоответствия между производственными мощностями переработки нефти и её добычи национальные фирмы подобных стран-нефтеэкспортёров, став заложниками узкой сырьевой специализации, вынуждены, по меньшей мере, свыше половины добываемой сырой нефти поставлять на мировые рынки по установившимся там ценам. Явная технологическая отсталость национальных нефтяных компаний слаборазвитых стран определяет их место как преимущественно добывающих, в противоположность вертикально-интегрированным транснациональным компаниям, монополизировавшим современный научно-технический, организационный и управленческий опыт по всей цепи первичной разработки полезных ископаемых – от добычи исходного сырья до выпуска готовой продукции, и реализующим данное превосходство посредством сосредоточения в собственных руках подавляющей части переработки нефти. Можно сказать, производственные структуры нефтяных ТНК и национальных фирм стран Периферии выглядят как зеркальное отражение друг друга: у первых перерабатывающие мощности в два раза превышают собственную добычу нефти, у вторых сложилась прямо обратная ситуация. Например, даже у признанных лидеров российской нефтяной отрасли, гордо именующих себя вертикально-интегрированными компаниями, удельный вес нефтепереработки в общем объёме добытой нефти не достигает уровня в 50%. Наибольшие возможности использования научно-технического лидерства для укрепления своих экономических позиций международные нефтяные гиганты получают там, где национальные производители вынуждены вовлекать в разведку и промышленную разработку низкокондиционные, глубоко залегающие, расположенные в труднодоступных местах месторождения, либо изрядно истощённые и нуждающиеся в повышении нефтеотдачи пласты. В случае слабой осведомлённости во всех тонкостях последних достижений производственных технологий, экономики добычи, транспортировки и переработки нефти приходится обращаться к опыту лидеров, предоставляемому, само собой, дозированно и небезвозмездно.

В ближайшей перспективе в российской нефтяной индустрии вырисовывается ситуация, близкая к описанной выше. Высокосернистые нефти типа “Urals”, составляющие основу российского экспорта, на мировых рынках получили низшую ценовую категорию, а на внутреннем рынке из-за технологической слабости перерабатывающих предприятий далеко не везде пригодны для производства бензинов высокооктановых марок. Выручить в состоянии передовые технологии разведки, добычи и переработки нефти, базирующиеся на современных научно-технических знаниях, за которыми, вследствие дефицита внутреннего предложения должного качества, всё чаще приходится обращаться к иностранным фирмам. В итоге важнейшие работы по научно-техническому и организационно-экономическому обслуживанию капиталоёмкого и природозатратного производства, определяющего состояние платёжного баланса страны, постепенно выводятся за пределы России, сужая до минимума и без того весьма ограниченные возможности прямой адаптации производственных мощностей национальной нефтяной промышленности. Такое положение препятствует интенсификации процесса освоения технических и организационных новшеств для преодоления обозначившейся в международной конкурентной борьбе технологической отсталости отрасли.

Присутствие изрядной доли консерватизма в проведении технологической политики ведущими нефтяными и газовыми компаниями мира проистекает из того бесспорного факта, что выбор вида продукта для них, в отличие от предприятий перерабатывающей промышленности, по большому счёту является окончательным. Если нефть и газ потеряют нынешнее значение в мировой экономике и всерьёз встанет проблема замены продукта, стоящего в центре их бизнеса, то трудно представить отрасли промышленности или сферы услуг, в которых смогут найти широкое применение весьма специфические технологии и опыт организации производства, накопленные добытчиками и переработчиками данных полезных ископаемых. Коренное отличие техники также имеющего многовековую историю машиностроения от подавляющей части производственного оборудования нефтегазового комплекса заключается в наличии многократно подтверждённых в теории и на практике возможностей её альтернативного использования. Перечень изделий, изготавливаемых непосредственно на токарном или фрезерном станке по определению куда богаче наименований продуктов, извлекаемых при помощи буровой установки или крекинг-колонны. Гибкость производственного аппарата позволяет машиностроению и перерабатывающей промышленности в целом на регулярной основе проводить кардинальное обновление ассортимента выпускаемой продукции, вплоть до фактической смены отраслевой принадлежности входящих в них производств. Именно способностью быстро и относительно безболезненно менять структуру производственной программы объясняется достаточно высокой конкурентоспособностью ряда на первый взгляд не самых высокоприбыльных предприятий обрабатывающего сектора экономики на рынке межотраслевых инвестиций.

В числе потенциальных источников инвестиций в перерабатывающий сектор промышленности выступают и нефтедоллары. Большая амплитуда колебаний мировых цен на жидкое топливо порождает попытки стабилизации нефтяного бизнеса посредством его самой широкой интеграции с разными участниками цепи глубокой переработки нефти, вплоть до производителей конечных продуктов потребления, вроде пластмассовой мебели или готовой одежды. Перед глазами хозяев и топ-менеджмента нефтяной отрасли пример близких им сталелитейной и автомобильной промышленности, ставших жертвами собственных крупных инвестиций в оборудование и организацию производства. Их динозавроподобные системы массового производства раз за разом демонстрируют меньшую, чем требуется сегодня, приспособленность к быстрому и гибкому изменению ассортимента и качества продукции, а, следовательно, начинают медленно, но верно утрачивать ранее завоёванные позиции в межотраслевой конкуренции за потребителя и экономические ресурсы. В сталелитейной промышленности это привело к стагнации, перемежающейся с периодическими спадами объёмов производства, в автомобилестроении – к волне слияний и поглощений даже на уровне известнейших автомобильных монстров. Однако наращивание масштабов производственной деятельности перестало приносить гарантированный успех. Компьютерная революция радикально повлияла на экономические структуры. Всё чаще побеждает не крупнейший, а быстрейший и наиболее гибкий. Быстро и адекватно реагирующий на происходящие качественные изменения гибкий и мобильный бизнес пытается извлечь из них выгоду, в противоположность участникам экономической деятельности, рассчитывающим сохранить статус-кво. Активно идущее распространение гибких компьютеризованных производственных систем, придавая ускорение ходу переструктурирования мировой экономики, реально угрожает в среднесрочной перспективе отодвинуть на второй план те производства и отрасли, где возможности эффективного применения информационно-компьютерных технологий, в силу специфически сложившихся производственно-технических условий и узкой продуктовой специализации, окажутся сравнительно невелики.

Существование опосредованной адаптации, выражающейся в многовариантности использования сырья, отчасти смягчает ситуацию узости технических возможностей изменения производственных программ предприятий добывающей промышленности. Из нефти и газа получают такие органические вещества как синтетический каучук, почти все пластмассы, синтетические волокна, удобрения, краски, взрывчатые вещества, фармацевтические препараты и даже пищевые белки. Уголь потребляется в качестве сырья для производства красок, лекарств, азотных удобрений, фильтрующих материалов и многого другого. Благодаря многоцелевому использованию исходные сырьевые товары выходят на различные, иногда весьма неожиданные рынки, а, следовательно, их производители переводят свою продукцию с одного рынка на другой. Правда, делают они это посредством предприятий других отраслей, т.е. адаптационная способность является косвенной, что, впрочем, ничуть не умаляет её значимости для формирования потенциала развития сырьевого комплекса на долгосрочную перспективу. В свете очевидной исторической ограниченности применения нефти и газа преимущественно в виде топлива, наличие у производственного аппарата базовых предприятий топливно-энергетического комплекса опосредованной способности к приспособлению привносит долю оптимизма в размышления о будущем отрасли. К тому же, наблюдающееся усиление конкуренции взаимозаменяемых энергоносителей позволяет уже в наши дни писать, в частности, о высокой востребованности способности к косвенной адаптации применительно к отдельным производствам угольной промышленности.

Всерьёз задуматься о путях повышения мобильности производственных факторов сырьевого комплекса учёных и хозяйственников заставляет наличие специфической проблемы производительности в них, порождаемой геологическим истощением источников полезных ископаемых, с одной стороны, и эколого-социальными проблемами, связанными с защитой природы и здоровья работников, с другой. Ужесточение природоохранных мер и мер обеспечения безопасности труда ведёт к увеличению издержек, приходящихся на каждую последующую единицу добычи ископаемых ресурсов, тем самым, снижая производительность труда в соответствующих отраслях. Простого и быстрого решения проблемы производительности здесь не существует. Предпринимаемые время от времени попытки смягчить требования к охране окружающей среды или охране труда работников добывающих отраслей наталкиваются на бурные протесты общественности, преодоление которых в обществе развитой демократии выливается в едва ли не большие издержки, нежели выгоды от экономии на экологических и социально-трудовых расходах.

Вынужденные под давлением внутриотраслевой и межотраслевой конкуренции переходить к проведению инновационной политики предприятия остро нуждаются в поддержке со стороны учёных, специалистов по информатике, управлению, маркетингу, производству, инженерии, предъявляя соответствующий спрос на рынке услуг. В зависимости от того, на какое конкурентное преимущество делается основная ставка, низкую цену либо качество и новизну выпускаемой продукции, можно писать о «диктуемом издержками спросе» или об инновационно ориентированном спросе предприятий на услуги. Объяснение появления повышенного спроса предприятий на услуги даваемое исключительно в ключе экономии на производственных издержках с целью последующего снижения цен является верным лишь отчасти. Цены по большинству видов промышленной продукции действительно демонстрируют тенденцию к понижению, но времена широкомасштабных ценовых войн как способа завоевания рынка давно прошли. К примеру, производство электроники сегодня отличают чрезвычайно высокие темпы роста производительности труда и сокращения производственных издержек. Однако в лидеры рынка бытовой электронной техники выводит не дешевизна продукции, а её качество и новизна. 

При инновационном типе экономического роста определяющий импульс к его продолжению в промышленности рождается в её производственных тылах и, прежде всего, в подразделениях НИОКР. Преобразующий экономику технологический прогресс превратил в ключевой ресурс развития, по крайней мере, передовых отраслей, человеческий капитал. Инвестиции в неосязаемые активы высокотехнологичных предприятий (затраты на НИОКР, информационные услуги, программное обеспечение, обучение, проектирование) уже в наши дни превышают по объёму и значимости вложения в материально-вещественные элементы основного капитала. Расходы американских компаний на приобретение информации и информационных технологий уже в 1992 году превышали затраты на приобретение основных фондов на 25 миллиардов долларов.
 Модернизация производственного аппарата промышленности, в целом идущая в русле технологического обновления с опорой на микроэлектронику, со всей очевидностью показывает недостаточность инвестирования только первого эшелона сервисной инфраструктуры, часть которого находится на предприятиях вторичного сектора. Без подпитки из расположенного в третичном секторе второго эшелона научно-технические, экономико-правовые, обучающие и прочие сервисные подразделения промышленных предприятий утратят способность обеспечивать процесс совершенствования действующего производства инновационными идеями должного качества. В отсутствие отвечающих современным требованиям системы образования, фундаментальной и прикладной науки исчезает всякая надежда на своевременное освоение национальными производителями базовых инноваций с последующим выходом на рынки высокотехнологичных продуктов. Отсюда проистекает двоякая задача: во-первых, активно инвестировать в науку и высшую школу, во-вторых, способствовать формированию разветвлённой системы каналов обмена технологическими знаниями между органами государственного управления, предприятиями, университетами, научно-исследовательскими институтами для наиболее полной реализации имеющегося инновационного потенциала. 

Технологическую поддержку такая система получает от компьютеризации, позволяющей создавать обширные банки научно-технической информации, легко и с малыми затратами перемещаемой в пространстве. Организационно они часто оформляются в технопарки, представляющие собой поддерживаемые государством центры обмена технологиями между предприятиями. Отличаясь большой капиталоёмкостью и малопредсказуемостью коммерческого успеха, научно-технические исследования отчасти зависимы от предоставления государственных субсидий, особенно в странах со слабой экономикой. Если в экономически высокоразвитых странах доля государственных инвестиций в НИОКР колеблется в районе одной трети, а остальные две трети покрываются за счёт частных и получастных структур, то в большинстве стран постсоветского пространства, согласно оценкам зарубежных экспертов, они практически полностью имеют государственное происхождение.
  Отчасти из-за этого проводимая преимущественно на собственные средства фирм разработка банков финансовых и экономических данных идёт активнее, чем банков научно-технической информации. Наивысший рейтинг востребованности в странах СНГ имеют валютно-финансовая и маркетинговая информация, информация экономико-правового плана. Принадлежащие частным фирмам информационные системы, имеющие узкоэкономическую или правовую тематику и с недавних пор широко представленные на рынке услуг, продолжают напористо развивать свою экспансию на волне информатизации. Данной разновидности специализированного сервиса присущ ярко выраженный интеллектуальный характер. Он уже не связан только с эксплуатацией собственно машин, оборудования и изготовленной в промышленности бытовой техники, а имеет собственный продукт, являющийся, по сути, дематериализованным результатом приложения человеческих знаний и опыта. С разработкой программного обеспечения и оказанием информационных услуг тесно связаны консультационные услуги. Используя давний богатый опыт работы со знанием как товаром, молодой консалтинговый бизнес в Беларуси имеет хорошие перспективы расширения оказания платной помощи предприятиям в направлении повышения эффективности ведения ими административно-управленческой деятельности и продвижения своих товаров на внутреннем и внешнем рынках. 

Подводя итог изучению влияния возможностей использования накопленного в стране человеческого капитала для активизации процесса прогрессивных структурных изменений в национальной экономике, следует отметить следующее: главную причину недостаточной конкурентоспособности белорусской перерабатывающей промышленности принято усматривать в нехватке инвестиционных ресурсов для кардинальной модернизации её производственных мощностей. Рассматривая инвестиции как часть ВВП, направляемую на нужды расширения производства посредством её отвлечения из сферы конечного потребления, можно попробовать решать проблему инвестиционного «голода» проводя политику активной экономии на рабочей силе. На деле это будет означать выбор в пользу движения по пути догоняющего индустриального развития, осуществляемого, в лучшем случае, за счёт копирования инновационных разработок более развитых стран и их последующего тиражирования в высокотехнологичной продукции, главным образом для её поставки за границу, в худшем случае, целью освоения выпуска более качественных изделий национальными производителями является всего лишь сохранение своих позиций на внутреннем рынке. Безусловно, занять в международном разделении труда место «страны-фабрики», «страны-копииста», воспроизводящей созданные за границей образцы, только с меньшими издержками, для большинства отраслей отечественной промышленности в нынешней ситуации отнюдь не зазорно, а даже весьма выгодно. Вместе с тем, в белорусской экономике есть немало отраслей, способных уже сегодня предпочесть следованию за лидерами самостоятельное продвижение по пути постиндустриального развития, при котором, как известно, человеческий капитал признаётся главным экономическим ресурсом общества. Их интересам противоречит искусственное ограничение потребления наёмных работников, поскольку в прогрессивных производствах, опирающихся на собственные оригинальные технологии, принято расценивать затраты на образование, здравоохранение и даже на поддержание социальной стабильности как инвестиционные по своей природе, ибо они рассматриваются не просто как вложения в способности работников, а в качестве средств, позволяющих наращивать творческий потенциал людей, ведущих инновационную деятельность. 

По существу, указанный конфликт интересов отраслей завершающей фазы развития индустриального общества и начальной фазы развития общества постиндустриального и выступает главной движущей силой структурной перестройки мировой экономики. В разных странах, в разные периоды времени он разрешается по-разному. Сырьевые страны осуществляют индустриализацию; авангард «стран-фабрик», подобно Китаю, интенсивно инвестирует в создание собственной развитой сферы НИОКР; устремлённые в будущее «страны-футуристы» пытаются нарастить свой технологический отрыв от остальных стран. Из-за технологической и отраслевой неоднородности в экономике любой страны имеет место сочетание приведённых стратегий развития, впрочем, при явном или скрытом доминировании какой-то одной. Мировой опыт показывает, что на последнем этапе индустриализации благодаря распространению новых высокоэффективных технологий продолжается расширение производства в базовых отраслях промышленности, сопровождаемое интенсификацией ресурсосбережения в них. Лишь после завершения данного этапа можно ожидать от прогрессирующей национальной экономики её последующего постепенного превращения из гигантской перерабатывающей фабрично-заводской системы в исследовательский, проектно-конструкторский, управленческо-маркетинговый центр и, отчасти, в сборочный цех, куда поступают полуфабрикаты и детали из цехов-филиалов, расположенных в других странах. 

Тем не менее, уже сегодня проводить перестройку технико-технологического потенциала экономики Республики Беларусь следует используя возможности, открываемые прорывными информационными, биоинженерными, молекулярными и прочими передовыми технологиями. Бум отраслей массового производства относительно недорогой продукции вторичного сектора, столь удачно использованный южно-азиатскими «тиграми» и китайским «драконом», постепенно проходит. Будущее за отраслями и производствами, способными адаптироваться к изменениям в структуре спроса стран, вступающих в постиндустриальную стадию развития. Сохранить и увеличить своё присутствие на ёмких, богатых рынках высокоразвитых стран в перспективе удастся лишь обогащая своё предложение наукоёмкой продукцией совместимой с потребностями сервисной экономики Запада. Вот тут-то и должно проявиться в качестве важнейшего фактора конкуренции обладание Беларусью собственной фундаментальной наукой и сферой НИОКР. Пусть не полностью, но сохранившийся интеллектуальный капитал есть обязательное условие появления нового знания, оставляющее надежду на возможность организации функционирования конвейера инноваций в отечественной экономике. Давая оценку современного состояния белорусской экономики с позиции уровня технологического развития составляющих её частей, приходится констатировать присутствие крайне высокой степени неоднородности по отраслям. Наряду с архаичными формами «экономики самообеспечения» страна обладает передовыми предприятиями в машиностроении и химической промышленности, успешно продающими за рубеж и товары, и лицензии на право их производства, то есть в них ведётся и производство высокотехнологичных продуктов, и производство высоких технологий как продукта, весьма важного и весомого в общем обороте отрасли. И хотя в подавляющем большинстве отраслей подобное, вполне постиндустриальное наполнение производственной программы пока ещё редкость, потенциал положительных подвижек в направлении замещения услугами производства товаров присутствует. Показательна ситуация в области биотехнологий. С одной стороны, по числу оформленных патентов в этой области, а также по выпуску оборудования, основанного на биотехнических методах, Беларусь явно не отнесёшь к числу лидеров в мировой технологической гонке. С другой стороны, биологические науки представляют собой довольно сильную ветвь белорусского естествознания, традиционно имеющую практические выходы на фармацевтическую, пищевую и парфюмерную промышленность. Наличие устойчиво растущего спроса со стороны указанных отраслей в последние годы является главной причиной поступательного развития биотехнологий как формы реализации результатов научных исследований, проводимых фирмами и некоммерческими организациями, по большей части относящимися к сектору услуг. Получается, здесь мы имеем дело с ситуацией, когда перспективы этой отрасли и отраслей-потребителей её продукции в существенной мере зависят от прогресса в освоении научного знания, генерируемого в секторе услуг. Тем самым, расширение третичного сектора, особенно в части высокоценных услуг, даёт дополнительный импульс развитию вторичного сектора, то есть между секторами устанавливаются поддерживающие связи. Отсюда следует, что надёжную базу роста в средне- и долгосрочной перспективе белорусская экономика, и промышленность в частности, получит лишь в случае её кардинального технологического обновления, основанного на всемерном использовании последних достижений мировой и отечественной науки.

Само по себе, рассматриваемое вне контекста общеэкономического развития, увеличение доли сектора услуг в экономике страны не может оцениваться ни положительно, ни отрицательно. Быстрая окупаемость и часто повышенная норма прибыли в сфере услуг способствуют интенсификации инвестиционного процесса в этом секторе экономики, в частности за счёт перелива капитала из других секторов. Но в любом ли случае последующая терциаризация национальной экономики свидетельствует о её движении к новому, качественно более высокому уровню развития? Если экспансия сектора услуг происходит на фоне очевидной слабости ключевых отраслей первичного и вторичного секторов, препятствующей надёжному обеспечению продовольственной, энергетической и военно-технической безопасности страны, а среди лидеров роста третичного сектора преобладают традиционные и низкотехнологичные услуги, такие как торговля, общественное питание, охрана, ремонт и уборка помещений, туризм, перевозки, то меж- и внутрисекторальные сдвиги с такой качественной характеристикой должны скорее вызывать тревогу, чем оптимизм.   

В современных условиях у сектора услуг больше перспектив для развития не вширь, а вглубь, в том числе за счёт компьютеризации, совершенствования программного обеспечения, информационных и консультационных услуг. Так, реконструкция промышленности в её наиболее прогрессивных технических формах связана с экспансией околопроизводственных услуг («услуг предприятиям», «деловых услуг»), среди которых особо выделяются услуги по электронной обработке и передаче информации, инженерные услуги, управленческое, правовое и экономическое консультирование, рекламная и маркетинговая деятельность. Их выполнение требует высокой квалификации, отчего их трудно заменить собственным производством и потому они концентрируются на специализированных предприятиях третичного сектора, приводя к внутрисекторальным подвижкам в направлении увеличения доли высокоценных услуг. Потенциал же этих подвижек определяется заделом в виде результатов исследований и разработок, способных поддержать высокие темпы интенсивного расширенного воспроизводства таких услуг. Тем самым, накопление интеллектуального капитала в сфере науки и образования ведут к модернизации наукоёмких отраслей третичного сектора с последующим обновлением производственного аппарата и производственных программ в промышленности. Можно ли в данном контексте использовать термин «деиндустриализация» или следует подумать о его замене на другой, более соответствующий внутреннему содержанию процесса межсекторальных сдвигов в экономиках высокоразвитых стран – этот вопрос, пожалуй, заслуживает того, чтобы стать предметом отдельного рассмотрения.

ОСНОВНЫЕ ВЫВОДЫ И РЕЗУЛЬТАТЫ
В современных условиях человеческий капитал приобретает значение доминирующего фактора инновационноёмкого производства, а поскольку последнее в ходе вполне наглядно проявляющего себя тренда структурных изменений в направлении сервисной экономики постиндустриального типа всё быстрее наращивает не только относительные объёмы, но и свою долю в общих результатах хозяйственной деятельности, то инвестиции в человека превращаются в непременное условие обеспечения социально-экономического прогресса. Приведённые данные по ряду стран Европы недвусмысленно свидетельствуют о существовании тесной связи между, с одной стороны, ростом благосостояния населения страны и, с другой стороны, абсолютным и относительным расширением  сектора услуг в национальной экономике. 
Выполняя роль ведущего фактора экспансии третичного сектора, рост потребления домохозяйств позволяет благодаря сопровождающему его возвышению потребностей людей формировать своеобразный социальный заказ производству на качественно новые товары и услуги. Поступая одновременно и от предложения, и от спроса, инновационный импульс за счёт эффекта синергии многократно усиливается, приобретая наряду с этим устойчивость, постоянство. Идти по пути постиндустриального развития сложно, но непросто и сойти с него, поскольку возникшее у населения стремление уже не только к увеличению объёмов потребления, но и к большему разнообразию в потреблении придётся преодолевать, неся серьёзные социальные издержки. Стратегически выгоднее по мере созревания экономических предпосылок переводить инвестиционные потоки на нужды расширенного воспроизводства человеческого капитала, вполне правомерно оценивая его как экономический ресурс, наиболее мобильный исходя из возможностей его применения по всему секторально-отраслевому спектру и прогрессивный с точки зрения создания потенциала продолжения экономического роста с перспективой перерастания последнего в процесс устойчивого развития. Приносящие новое качество экономического роста прогрессивные структурные сдвиги в по-настоящему современной развитой экономике возможны только при условии обладания страной человеческим капиталом, количественно и качественно соответствующим сложности решения данной задачи. 
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